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本报记者刘远强

2015

年
C-NCAP

第二批车型评价结果发布

第九代索纳塔刷新最高得分纪录

6

月
29

日，中国汽车技术研究中
心在天津发布了

2015

年第二批车型
C-NCAP

评价结果， 这是按照
C-

NCAP 2012

年版管理规则进行评价
试验的最后一批车型。 本次发布的
结果共涉及

17

款车型，其中包括
1

款
小型车、

6

款
A

类车、

4

款
B

类车、

4

款
SUV

和
2

款
MPV

车型。 此次发布评
价结果的

17

个车型均为两年内新上
市车型， 对应

2012

版
C-NCAP

规则
在车型研发和改进方面投入了大量

的精力，因此，评价结果总体表现较
好， 侧气帘的配置率达到

70.6%

、

ESC

的装配率达到
88.2%

，其他加分
项安全配置比例达到

100%

。

17

款车型中， 有
6

款为自主品
牌车型， 成绩最高的是众泰

Z500

（

57.6

分）， 热销车型哈弗
H2

得到
55.7

分， 比亚迪目前的旗舰
SUV

车
型
S7

得到
57.0

分， 售价仅为
6.69

万
元的艾瑞泽

3

也得到了
54.7

分。总的
来说，自主品牌车型在安全性方面

进步明显，无论是紧凑型轿车还是
SUV

车型都能够达到
C-NCAP 5

星
级标准。令人感到意外的是，第九
代索纳塔在本次评价中得到

60.7

分
的高分， 超过了此前由观致

3

创造
的得分记录（

60.5

分）。除此之外，同
为

B

类车型的东风本田思铂睿和
2015

款皇冠也都有很好的表现，成
绩在

57

分以上。备受关注的汉兰达
同样有很好的表现，得到

55.5

分。

（张继疆整理）
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汽车时代

06

扫
一
扫
有
惊
喜

欢迎扫描二维码， 关注
“汽车信阳” ， 参与话题互
动，“安全驾驶， 文明开车”，

各位小伙伴，遇到碰瓷儿的、

加塞儿的、闯红灯的家伙，你
可以拍下不文明驾驶行为，

戳开“汽车信阳” 微信公众
号，发图，我们和

680

多万市
民为共建“文明信阳”一起声
讨他！ 并向不文明驾驶行为
“

Say no!

”

小排量有大内涵

———广汽传祺GS4试驾体验

为了让广大消费者更好地体验
传祺

GS4

的卓越性能，

6

月
27

日，《信
阳日报》 汽车周刊与广汽传祺信阳
骏海

4S

店联手，在市区主要干道、沪

陕高速信阳至罗山段举行广汽传祺
GS4

节油挑战赛， 同时邀请准备入
手传祺

GS4

的车友亲身体验试驾感
受。

阴雨天气， 路段往返路程约
80

公里，高速公路实测
GS4

综合油耗为

5.12L/100km

， 其中最高
5.45L/

100km

，最低仅为
4.7L/100km

。

初识眼前一亮
记者认识传祺

GS4

是从今年
4

月
份的郑州上市发布会开始的。 发布
会的前一天， 记者同信阳骏海

4S

店
的余总前往郑州做上市准备工作，

有幸试驾
GS4

。此车给记者的最深印
象除了年轻、时尚、激进外，最重要
的一点则是省油。我们实测

GS4

信阳
至郑州一个来回只用了

300

多块钱
的油，仅有的

1.3T

排量，动力却毫不
逊色， 高速公路实测最高时速达
180km/h,

厂家实测平均综合油耗
6.3L/100km

。 传祺
GS4

无论从外观、

配置还是动力都不输给合资品牌，

统计显示， 广汽传祺
GS4

自
4

月
18

日
上市以来首月销量超过

6500

辆，位
居十万级

SUV

销量前茅， 逐渐成为
自主品牌在中小型

SUV

市场的新领
军车型。“

10

万级最牛
SUV

” 显然不
仅仅是一句口号。

从价位和口号气势上我们看得

出， 该款车的竞争对象剑指销量冠
军哈佛

H6

与目前较为热门的长安
CS75

， 而在合资品牌部分则依靠定
价策略与突出的性价比来与缤智、

XR-V

、

ix25

等小型
SUV

挑战。

再测一省到底
上周六的传祺

GS4

节油挑战试
驾活动上，

20

多位市民参与了此次
试驾活动。 试驾结束后

4S

店还举行
了优惠团购活动。据了解，活动当天
共有

21

名（含散客）消费者成功以优
惠的价格购买到了

GS4

、

GS5

速博等

心仪车型。

本次节油挑战试驾路线在沪陕
高速信阳至罗山段举行， 往返路程
约
80

公里，在阴雨天气路况实测中，

GS4

综合油耗为
5.12L/100km,

其中最
高

5.45L/100km,

最低仅为
4.7L/

100km

。

GS4

发动机排量虽说仅有
1.3T

， 开起来要比想象中的动力充
沛， 在车上满员的情况下以时速
100km/h

在高速上超车还是比较有
信心的。油耗低、动力强，“小马拉大
车”现象并不凸显，这是一款非常经
济实用的

SUV

，客户都欣喜点赞。

□记者手记

一直以来，车辆试驾、评测是网络媒体的宣传主阵地之一，但是
往往一些比较大的网站，所做的评测只能针对车型，而无法针对当地
路况等实际情况。众所周知，环青海湖与环南湾湖，登香山与登鸡公
山完全是不同的情况。为了让我市广大消费者明明白白消费，真真正
正感受车辆性能，《信阳日报》 汽车周刊将与各大

4S

店不定期举行新
车试驾会，邀请广大车友一同评测。

股市暴跌与车市抄底

6

月
19

日，

2015

年父亲节前
夕， 满盘碧绿的沪市大盘让这
个舶来的洋节， 成了国人的
“劫”。 满以为这是止跌回稳的
前奏，不曾想，一周之后的

6

月
26

日，再次狂泻不止的沪指，让
人们这才明白，“节”不是“劫”，

“抱（暴）爹（跌）”更可怕。如此
行情， 几乎让一周前就几近崩
溃的段子手们想要到天台去抢
位置———无点可泻与无点可
写，究竟哪个更悲剧？

但是， 对于广大信阳消费
者来说， 尤其是对于已经有了
购车计划正持币观望的市民来
说，

6

月
18

日至
6

月
28

日这十天，

无疑是非常幸福的。 十年难得
一遇的大促销， 一波接一波的
大优惠， 让不少人换车的计划
一改再改。当然，对于股民“奥
迪进去，奥拓出来”并不新鲜，

但就笔者而言， 至少已经接到
两名原本打算入手福特蒙迪欧
的车主电话， 表示在看到奥迪
A3

和宝马
X1

先后跌进
20

万元
大关后，打算逢低吸纳。

不可否认的是， 从汽车开
出
4S

店的那一刻开始， 车辆本
身就在不断地贬值中。 为了让
车辆不贬值， 很多车商将原本
应该是商品的汽车当做一项金
融产品。 这一度确实吸引了很
多消费者，但当“河南涌金”和
“河南涌盛”登上省消协公布的
拖欠合格证的“黑名单”，继今
年

2

月郑州汇和汽车租赁公司
出现资金链断裂问题后， 河南
金基汽车租赁有限公司也陷入
了“管理层失联”的新闻之中，

我市部分消费者就曾在其信阳
分公司门口排起了要账的长
龙，甚至发生了口角和摩擦。归
根到底一句话， 尽管车是消耗
品， 但人们仍不愿过早过快地
消耗完。那么，如果这个消耗品
突然大幅度没有任何附加条件

地降价了呢？

6

月
25

日和
26

日，笔者的朋
友圈被数个汽车品牌的销售代
表刷了屏， 几乎无一例外的都
在说自己手中有

4S

店内部员工
购车指标，然而到了

27

日，我市
七家店同时年中大促销之后，

购车指标一夜之间不见了……

这说明， 要么是购车指标被抢
购一空， 要么是各店的促销价
格基本已经接近所谓的“内部
员工价”。“从南京到北京，买的
没有卖的精”，看似降价、甚至
是赔本卖车的情况， 其实是为
了盘活库存， 缓解店内的库存
压力，当然，对于消费者来说，

只有降价， 最好是降到出厂价
以下，才是真正的实惠。

投资界曾有这样一个说
法，任何投资，收益超过居民消
费价格指数（

CPI

），就是有“钱
途”的。如果换个角度来思考，

就买车和炒股之间来做对比，

如果车辆的贬值速度要缓于股
市的跳水速度， 是不是可以算
作是“少赔当赚”呢？

当然， 如果对于股市没有
信心抄底的话， 不妨在车市上
试着抄把底， 毕竟股市坐过山
车已有前车之鉴，

2008

年的那
一场雪（血）似乎让很多人至今
都未解套，而车市如此大促销，

却是十年难得一遇。

“清风中原”就“党员干部
可以炒股吗” 谈到，“党员干部
是严禁违规炒股的”， 七项被
“严禁”的行为之中就有“利用
工作时间、 办公设施买卖股票
和证券投资基金”。 同时，

2015

年也是我国进行公车改革的收
官之年。“车子”“位子” 与“票
子”之间如何取舍，睿智的你，

一定会有更好的办法。

□

张继疆

6

月
28

日下午，市民朱先生通过《信阳日报》汽车周刊“购车
我来帮” 栏目， 在上海大众信阳润州

4S

店成功购买全新桑塔纳
（

2015

款
1.4L

手动风尚型）一辆，帮购价格
7.1

万元。通过“购车我
来帮”栏目，

4S

店另外赠送汽车坐垫一套。自
3

月
25

日该栏目开通
以来，已为消费者成功帮购汽车

14

辆，优惠总价值超过
3

万余元，

受到了广大消费者好评。 本报记者刘远强摄

十年不遇 我市车市促销活动爆棚

6

月
18

日， 原价
11.98

万元的北
京现代悦动， 成为北京现代信阳和
润

4S

店推出的首款可享受
7.5

折的
特价车；

6

月
19

日， 吉利汽车信阳豫
通旗舰店开业， 现场订车

30

台；

6

月
20

日，中岩别克“年中冲量”团购会，

现场订车
63

台；

6

月
21

日，一汽
-

大众
奥迪“礼赞

300

万感恩回馈”，原价
23

万元的
A3

， 特价仅需
19.9

万元，当
天现场订车

70

台；

6

月
27

日， 利星奔
驰、宝莲常宝马、锐达比亚迪、悦达
起亚、中岩别克、豫通帝豪、广汽传
祺信阳骏海店， 七家

4S

店同时举办
年中促销活动， 当天仅广汽传祺信
阳骏海

4S

店就订车
21

辆。其中，中岩
别克借新威朗上市一周内再发团
购， 而豫通帝豪旗舰店开业酬宾仅
一周又做大促销，据记者调查，如此
大规模的促销活动在我市汽车行
业，十年来尚属首次。为什么在汽车
行业传统认为的淡季（

6

、

7

、

8

三个
月）伊始，我市车市会迎来如此大力
度促销？ 如今是否正是市民选购车
辆“抄底”的好时机？

车市遇冷资金链如此脆弱
2000

年以来， 中国车市处于井
喷行情中， 年度销量增长动辄

20%

以上。 即便是
2008

年和
2014

年两个
增长最慢的年份， 国内汽车销量同
比增长依然达到

6.7%

和
6.86%

。然
而，

2015

年
5

月却出现产销量同比双
双下降的情况， 这是最近

15

年来中
国车市首现负增长。其中，今年销量
排名前十的企业中有

6

家销量出现
下跌， 上海大众以

144008

辆的销量
再次夺得前十企业销量排行冠军，

但同比出现小幅度下跌
1%

； 一汽
-

大众同比下跌
22%

； 上海通用同比
下跌

9.7%

； 北京现代同比下跌
12.1%

。其实，从
4

月份开始，上海大
众、上海通用、一汽

-

大众、北京现
代、长安福特、东风标致等车企先后
宣布官方降价促销或全系车型免购
置税优惠， 就已经掀起近年来罕见
的大规模价格战。

“好像一夜之间，着急买车的人
都不见了。”我市一家合资品牌

4S

店
销售负责人表示，连宝马、大众这样
从来不愁卖的品牌， 今年日子也非
常难过。在全国各地，经销商陷入资
金链断裂风险的案例不绝于耳。在
我省，《河南商报》曾以《新车不想当
“黑户”，快来看看这个“黑名单”》为
题， 报道了省消协公布的拖欠合格
证的“黑名单”，“河南涌金”和“河南
涌盛”赫然在列，而继今年

2

月郑州
汇和汽车租赁公司出现资金链断裂

问题后， 一度被认为是最有希望在
区域市场超越神州租车的河南金基
汽车租赁有限公司也陷入了“管理
层失联”的新闻之中。

4

、

5

两个月，直到最后一天才完
成当月任务， 以前从不担心业绩量
的信阳上海大众润洲

4S

店的市场总
监罗光豫，在完成当月的订单后，在
朋友圈中晒出了自己的欣喜， 如此
的惨淡行情与股市狂飙突进越

5000

点大关的热闹形成鲜明对比， 而截
至
6

月
28

日傍晚， 距离完成
6

月份的
订单任务，还有不小的差距。

股市抽血仿佛冰火两重天
曾经不惜加价提车的消费者去

哪儿了？ 张女士的选择非常具有代
表性。“本来已承诺父母在今年给他
们买一辆好点的车，钱都准备好了，

但股市太诱人， 去年
40

万元建仓的
两只股票， 到现在已经翻一番变成
了

90

万元。”张女士说，这让全家人
都觉得花二三十万元的真金白银买
车太不值。 相比车买回来就迅速贬
值的状况，投资股市博取高收益，落
袋为安后再买车无疑是更明智的选
择。

“股市就像一个泵，把所有的钱
都抽走了。” 北京现代信阳和润

4S

店总经理张晓辉分析，近期消费者

对车市的关注热情是有的，但在购
车时机的把握上很是犹豫。“用车的
更新换代成为经销商们争夺的焦
点。 但股市的红火则让很多消费者
推迟了换车计划，这也是为什么刚
上市的索九（第九代索纳塔）市场
反响反不如索八当年。库存车占用
了经销商大量的流动资金，这也是
销售商宁肯赔钱，也要把车变现的
原因。”

“汽车消费近期受金融波动的
影响较大，许多人加入炒股大军，暂
时抑制了消费改善型的购车需求，

新车购买需求一部分被推迟， 一部
分则分流到了二手车市场。”信阳新
轩锐金融服务中心总经理李银告诉
记者。

在我市， 几乎所有的
4S

店在做
购车金融方案的推广时， 都不约而
同地选择了类似“你买车，我贷款，

咱到股市换豪车” 之类的话题吸引
消费者，甚至更有“帮你做股神”之
类的专业金融服务。

淡季不淡此时买车最划算？

6

月
19

日，大幅震荡的股市让难
得一遇的“端午节

+

父亲节”，变成了
“劫”，整个小长假中，不少人都在抱
怨，股市让“奥迪进去，奥拓出来”，

尽管
6

月
26

日的巨幅震荡之后，央行

立刻做出重大利好的调整， 不少股
民都在翘首企盼着触底反弹。那么，

面对着销售商一波接一波的促销袭
来，要不要“割肉买车”呢？

尽管一汽
-

大众奥迪早在
5

月
21

日，就推出了全国性的“礼赞
300

万
感恩回馈”活动，但四款“

300

万辆纪
念版”车型也许只是噱头，原价

23

万
元、特价仅需

19.9

万元的奥迪
A3

，可
能才是最为吸引消费者的地方。记
者与郑州的一位媒体同行聊到此处
时， 他不禁感叹：“从事媒体这么多
年， 第一次见奥迪有如此大手笔的
促销活动。”

“奥迪都降价了，我们还有什么
理由不努力？”这是

6

月
21

日当天，记
者收到的一位我市

4S

店总经理的回
复，据了解，该店的大型团购会已经
在筹备之中了， 届时亦将会有更加
优惠的价格回馈市民。

6

月
27

日的七店同时促销也许
在短时间内不可复制， 但可以预见
的是，随着奔驰、宝马、奥迪等高档
品牌加入降价促销的战团， 我市各
4S

店之间的竞争将更加激烈。“塞翁
失马，焉知非福”，经销商的资金链
压力与股市震荡的双重作用下，在
汽车销售行业传统淡季的夏季，也
许我市消费者将迎来更多更大的利
好消息。

□

本报记者董文俊张继疆

望闻问切 试驾究竟试什么？

对于每位第一次购车的消
费者而言

,

买车似乎是一项重
大的“工程”。从询车问价、横向
比较

,

到试乘试驾、拍板决定
,

每
个环节都不可马虎。 要说最关
键的因素

,

那非试乘试驾莫属。

看上无数篇的“试车报告”和
“使用报告”

,

也不如亲身的驾
乘感受和性能体验来得直接。

但试乘试驾时
,

究竟要“试”些
什么呢？

如果想买车， 试驾还真少
不了，车辆外观与内饰、发动机
动力、 行驶噪音等都可以通过
试驾来了解。说起试驾方法，有
着
15

年驾龄的出租车司机朱先
生告诉记者，一辆车“底子”厚
不厚，还得从望、闻、问、切四个
方面来综合考察。

望用眼睛认真看
说起试驾， 很多人都会理

解为开车上路， 其实从静止状
态试驾就已经开始了。 站在车
外要看看车身的各种接缝，不
能太大而且要看是否均匀。进
入车内，看看坐椅是否舒适；还
要查看出风口、 阅读灯、 反光
镜、控制键、储物格是否设计合
理；车窗、车门开关是否方便，

这些毕竟是开车时经常用到
的，必须用得顺手。

闻用耳朵认真听
坐进车内，拧开点火开关，

试驾就算正式开始了。 朱师傅
提醒大家， 发动机点火的那一
刻开始就要仔细听。 启动发动
机后， 要感觉车辆怠速是否平
稳， 一方面可以在车外听发动
机运转过程中是否有异响；另
一方面， 在车内看看转速表有

没有“忽高忽低”的现象，指针
平稳才算好。

除了启动时的声音， 最关
键的还是行驶过程中的噪音。

发动机噪音主要出现在中高转
速，因此，体验发动机的噪音，一
是仔细听发动机加速时的声音
大小，二是将车速保持在

80km/h

来进行考察。路噪大小考察的是
车辆密封性， 路噪与车速、路
面、轮胎都有关系，最好在同等
车速下，对比柏油路面、水泥路
面和石子路面的声音。

问了解售后服务
试驾当然得有销售顾问陪

同，这时候也别闲着，可以动动
嘴多了解一下车辆信息。 买车
容易养车难， 这几乎是公开的
秘密，保养费用的高低，直接关
系到日后用车的成本， 这个时
候就要向销售顾问发问：“常规
保养一次需要多少钱？”“车辆
有没有免费保养期？”“刹车片
这样的易损件的价格是多少？”

类似的问题可以尽管问， 甚至
未来车辆保值的问题也可以大
大方方提出来。

切感受驾驶体验
“操控性是最重要的，毕竟

车是买来开的。” 朱师傅提醒，

一辆车操控性好不好， 主要体
现在换挡是否顺手， 方向盘的
回正力和回正速度是否灵敏。

当然，原地提速是否迅速，也是
对发动机最好的考验。

另外，制动也很重要，可以
尝试急刹车，在安全的情况下，

直线加速然后踩死刹车， 直到
完全停止。看“点头”（就是车辆
前倾）现象严不严重，好的底盘
能比较好地抑制“点头”，将刹
车力更多地分配给后轮。

车市辟谣：商务部否认进口汽车零关税

“听说
7

月份中国加入
WTO

的
15

年保护期就到了， 到时候进口车
就可以免关税了。”市民小曹打算暂
时搁置购车计划，因为根据“消息”，

今年
7

月开始进口车将施行免关税，

这可能省下一大笔钱！

从去年的反垄断风暴开始，进
口车价格虚高已经成为众所周知
的事实。我们也看到，伴随着各方
因素的作用，各个品牌的进口车价
格也都有了回落。但是这一次不少
消费者捂住钱袋子观望， 却是因
为“进口车将零关税”这么一说。进
口车真的要进入“零关税”时代了
吗？ 恐怕真实的答案要让大家失
望了。

在
6

月
18

日举行的例行新闻发
布会上， 商务部新闻发言人沈丹阳
否认了这一说法， 称入世降税承诺
2010

年就已履行完毕。沈丹阳表示，

对绝大部分进口产品的降税承诺在
2005

年
1

月
1

日已经执行到位，到

2010

年
1

月
1

日， 所有产品的降税承
诺已经履行完毕。 我国平均关税总
水平从入世前的

15.3%

降到
2010

年
的

9.8%

。这意味着，到
2010

年
1

月
1

日， 我国加入世贸组织所谓的保护
期已经基本结束。

2001

年
12

月
11

日， 中国加入世
贸组织， 并于第二年开始全面下调
关税， 分

10

年逐步实施。“目前外界
误读了中国入世

15

年保护期问题，

15

年保护期确实存在， 但是是保护
西方企业的期限， 而不是保护中国
企业。”中国入世首席谈判代表龙永
图
6

月
17

日在天津“

2015

年于家堡论
坛年会”上表示。

龙永图指出，入世法律文件《中
华人民共和国加入议定书》 第

15

条
是唯一提到“

15

年”信息的条款，提
及补贴和价格倾销， 是一项防止中
国企业滥用世贸规则冲击西方企业
的措施。

（《三峡晚报》 魏君整理）

□用车知识


