
自主品牌又牛了

SUV10

强占
8

席
本报讯（记者张继疆）近日，今年

2

月份汽车销量数据揭晓。在备受
关注的

SUV

销量榜上，自主品牌再度发威，占据了销量前
10

名中的
8

个
席位，将

1

月份还在榜单上的奇骏挤出了前
10

名。其中上市不久的比亚
迪
S7

更是销量破万辆。究竟哪些
SUV

车型卖得火热？在这个春暖花开、

适合出游的季节里，从“新浪汽车”销量排行榜上，“外貌协会”又该如何
选择自己的菜呢？

“现在驾照就好像人的第二张身份证，没个驾照感觉自己落伍了。”

在市直某机关工作的余女士说。日前，在信阳市车管所院内，记者看到，

有近百号人排队等候科目二考试。据市车管所统计数据显示，截至今年
2

月，全市汽车驾驶员总数达
98

万人，按全市总人口
685

万计算，平均每
7

个人里就有一人拥有驾驶证。图为在我市某驾校里，学员们正在练车。

本报记者刘远强摄
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汽车时代

06

莫负春光

3

月
21

日， 春分。 在很多人看
来， 这也许只是一个普通的周末。

爱讲老例的人，也许会在“二月二，

龙抬头”这天选择“改头换面，从头
开始”———剃头。 关注车市动态的
信阳市民，也许会发现，这一天，在
我市汽车行业举办了大大小小的
活动，颇能吸引眼球，当然也更加
考验消费者的钱包。春分，是太阳
将关注的目光从南半球移到北半
球，在这样一个日子里，添置一辆
私家车，也许是个不错的理由。

那么，买车需要什么样的理由
呢？

一个多月前的新春佳节期间，

作为劳务输出大市，信阳迎回了在
全国各地打工的务工者。笔者在走
访中发现，不少年轻人选择了私家
车作为给留守在老家的父母的新
年礼物，这礼物无关乎炫耀，只在
于亲情。

一个多月后的春分日，在各个
4S

店活动现场， 记者又搜集
到了各种买车的理由： 为即
将在“五一”结婚的女儿添置
一笔嫁妆， 为刚出生的宝宝
出游见识大自然， 都源自于
父母殷殷的关爱； 为新一年

的新项目添点“印象分”，为响应公
车改革而购置代步工具，是事业有
成者不约而同的选择。

随着一场贵如油般春雨的结
束， 信阳又迎来了如

WIN98

屏保
般的蓝天白云。 在春雨的滋润下，

娇嫩的毛尖正在出芽。再有一个多
月，小城信阳就将迎来一个属于自
己的节日———国际茶文化节。

100

年前， 信阳毛尖在巴拿马斩获金
奖，尽管四川雅安被授予了“中国
茶都”的称号，但宜居之城信阳也
许更看重的是“国家卫生城市”的
称号。茶园花海之美，青山绿水之
秀，蓝天白云之纯，工业文明与田
园文化在小城相得益彰，按照团市
委的微信公众号发布的“信阳赏花
踏青全攻略”， 在春光明媚的日子
里驾车出游，也许是一个不错的购
车理由。

这理由无关乎面子、 里子，无
关乎金钱、地位，也许只是身为一
个信阳人的骄傲，也许只是都市人
不辜负大好春光的一种诉求吧。

持币待购的您，还在为买什么车而纠结么？还在为买车优惠烦恼么？

“购车我来帮”报名热线正式开通

为了更好地帮助消费者选车、买车，《信
阳日报》汽车周刊购车栏目“购车我来帮”即
日起正式开通，消费者可以通过电话、微博、

微信等多种方式进行报名，我们将有专业人
士配合提供“一对一”全程服务，助您选车、

购车、砍价，让您买车过程一步到位。

近年来，汽车消费日趋升温，消费者选
车、购车的渠道也更为多元化，各种类型的
车展、团购会、店头活动比比皆是，但有诚意
者太少，多数的优惠政策都是宣传“噱头”。

为了使消费者更为放心、 安心地进行购车，

《信阳日报》 汽车周刊特开通了“购车我来
帮”栏目，不但为消费者选车提供建议和参
考， 该栏目还会一对一地进行购车协助。消
费者只要有看好的车型，《信阳日报》汽车周
刊将通过优质经销商为您争取到全市最低、

最为合理的价格，除此之外，该栏目还将定
期汇总各经销商推出的优惠信息和特价车
型，为您购车提供参考。

作为信阳主流媒体，《信阳日报》汽车周
刊一直秉承“责任铸就品牌”的理念，致力于
为消费者和车企搭建信任平台和沟通渠道。

除了在您购车过程中进行协助之外，《信阳
日报》 汽车周刊也早已开通了维权热线，为
您用车、维权提供保障。自去年

11

月份开通
至今，该热线已成功为数十名消费者解决了
用车和维权过程的烦恼。

为了更好更快地保障您购车， 在报名
时，也需要您的配合。如果您处于选车阶段，

请向我们提供您的购车预算、意向品牌和车
型范围等；如果您已有确定车型，近期已打

算购买，并且尚未支付订金或签订购车合同
的前提下， 可向我们提供与

4S

店的协谈价
格，《信阳日报》汽车周刊将为您提供更完善
的服务。 （刘远强）

为健康争口“气”

看了抗霾纪录片，各种感慨之
余也不禁庆幸：幸好去年买车时选
了带

PM2.5

绿净系统的比亚迪
S7

，

能为全家人的健康争口“气”。这是
李先生买车后真实的想法，他对笔
者娓娓道来。

其实，平时上下班李先生能不
开车都尽量不开车，但是周末全家
出门没个车确实不方便。遇到雾霾
天，如果还不可避免要出行，就更
纠结了。 还好，

S7

的绿净系统没有
辜负他和家人的期望，每次出行像
个移动的绿色城堡，为他们提供源
源不断的清新空气。

以前遭遇雾霾天，随时随地戴
着口罩，不胜其烦。老人孩子的抵
抗力又弱，戴口罩都不顶事。为此，

买车前李先生做足了功课： 首先，

家里人口多，需要一辆
7

座车型；其
次，最好带有空气净化系统；还有，

就是他更倾向于
SUV

。 研究了半
天，看中了比亚迪新出的

S7

，其不
仅是大

7

座
SUV

， 还搭载了同级车
独有的

PM2.5

绿净系统，简直是为
他的需求量身定做。 李先生
之前就听朋友分析过， 车辆
空气净化系统后期加装的效
果不如原车搭载的好。 而

S7

配备的
PM2.5

绿净系统，是
内嵌于车载空调系统中的，

并非通常见到的后期加装。

只要这车通风或开启空调，

绿净系统的净化功能即开始工作。

不仅能快速降低车内
PM2.5

值，还
能轻松清除二手烟、拥堵路段灰尘
尾气等，大大改善车内空气质量。

为了验证
S7

搭载的
PM2.5

绿
净系统的净化效果，李先生还专门
做过实验。 特意选了个雾霾天，级
别达到了重度污染。进入车内开启
了绿净系统后，大概

3

分钟左右，车
内的

PM2.5

值就降到了
18

。呼吸一
下子顺畅了好多。而且，两个空调
出风口中间的那块小屏幕，不仅能
提供方向、坡度、海拔、温度等行车
信息，还可以实时监测、并显示车
内外的

PM2.5

值。让他在驾车的时
候，轻松掌握空气质量信息，随时
看得见的空气质量指标，让他出行
更安心。

家人是我们生命中最珍贵的
财富。 如纪录片中所说的那样，在
雾霾严重的时候，我们至少有一件
事情可以做， 就是保护好自己，和
自己所爱的人。 现在想来，

S7

就是
送给他们最好的礼物。车外大环境
的改变尚待时日，而改变车内的小
环境，却可以从拥有

S7

开始。

□

万超

二月二，信阳汽车行业发生了什么？

3

月
21

日，农历二月初二，俗称“龙抬头”。在集中了我市
90%

以上汽车销售厂家的市
区南京大道上，更加热闹非凡。店庆、团购、新车发布，各种活动纷至沓来，在这个喜气洋
洋的节日里，我市汽车行业都发生了哪些大事呢？记者带您一一看来。

策划
/

执行
《信阳日报》汽车新闻部

信阳利星举办“星徽璀璨·利星一载”一周年店庆活动，喜庆的舞狮
表演、现场礼品派发、精彩的活动抽奖等环节将店庆活动推向高潮，展
厅里热闹非凡。图为消费者在展厅内了解相关优惠信息和车型。

本报记者刘远强摄

千呼万唤中，历“九”弥新的北京现代第九代索纳塔在信阳全程店
正式发售。上市会现场，有精彩的节目、靓丽的车模，最吸引众多索纳塔
拥趸的，自然是今年北京现代最重磅的一款车型———第九代索纳塔。

本报记者董文俊摄

奇瑞发布中级轿车最新力作———搭载涡轮增压发动机的艾瑞泽
7

。

此次上市活动以“强者，从心定义”为主题，并在现场举行了隆重的新车
揭幕仪式。图为活动现场。 本报记者董文俊摄

“两小时，

31

台
车！”， 在亮源福特举
办的“三羊开泰底价
秒杀团购惠”活动上，

福特全系大型团购
会，福睿斯、嘉年华、

福克斯、 蒙迪欧
,

致
胜、翼搏、翼虎、新锐
界等全线出击， 在短
短两个小时的活动
中，

31

辆新车名花有
主。手起锤落，金花四
溅， 现场购车的消费
者在幸运抽奖环节中
收获大奖。

本报记者
张继疆摄

北京汽车首款
SUV

绅宝
X65

正式上市，售价
9.88

万元至
14.98

万元，共
有
6

款车型、

7

种车身颜色供消费者选择。记者从北京汽车信阳盛之润
4S

店
了解到，目前该店已全面接受该款车预订。 本报记者张继疆摄

1.

哈弗
H6

销量：

20186

辆
2.

途观销量：

18796

辆
3.

瑞风
S3

销量：

16193

辆
4.

长安
CS35

销量：

13313

辆
5.

比亚迪
S7

销量：

10649

辆

6.

哈弗
H2

销量：

10561

辆
7.

长安
CS75

销量：

10111

辆
8.

幻速
S3 2

月销量：

9883

辆
9.

长安福特翼虎销量：

8327

辆
10.

瑞虎
3

销量：

8082

辆

我

与爱车

讲述您与爱车的故事
投稿邮箱：

xyrbqcsd@163.com


