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“独在异乡为异客，每逢佳节倍思亲。”一
句千古名句道尽了中国人的思乡情怀。回家过
年是每个在外漂泊游子的心愿。信阳是一个劳
动力输出大市，常年在外务工人员有
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多万。

随着农历新年的脚步临近，他们已经开始陆续
返乡。面对这样一个庞大的消费群体，各路房
企早已按捺不住、跃跃欲试，紧盯返乡置业人
群，力争赢得新年开门红。

根据往年市场表现来看， 外出务工人员
“返乡置业潮”一般从农历腊月开始出现，在春
节抵达顶峰， 这股潮流可以一直延续整个正
月。这两个月里，不管是中心城区还是县乡郊
区，无论是别墅洋房还是单身公寓，各售楼中
心里返乡置业大军的身影随处可见。

记者调查得知， 信阳
260

多万外出劳务大
军经过
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年的发展，如今第一代农民工由于年
龄较大，已经逐渐退出劳务市场。回到家乡的
他们因为在大城市工作多年，早已习惯城市生
活，很少有人愿意再次返回农村，更多的是考
虑在中心城区购买一套住房。

另一方面，信阳近几年变化很大，经济社
会发展快速，产业集聚区建设蒸蒸日上，连续
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年获评全国十佳宜居城市，在生活质量、城市
品质上与一线城市之间的差距在快速减小。花
更少的钱却能享受更高的生活品质，这对在外
打拼的人士形成强大的吸引力， 外地挣钱、回
家买房已经成为一种潮流。

对开发商来说，去年受大环境影响，我市
的房地产市场行情冷清，各大楼盘的销售业绩
较往年相比有大幅度下滑，许多开发商希望在
春节期间紧抓这波“返乡置业潮”， 做最后的
“冲刺”。

近日， 记者在对我市部分楼盘走访时了解
到，面对不断涌现的返乡劳务大军，我市许多房
地产商对今年的“返乡置业潮”早有准备。从元
旦开始就已瞄准返乡劳务大军，开打“返乡置
业”营销牌，推出多重优惠。亲情牌、价格牌，五
花八门的宣传语和花样翻新的营销方式，各种
优惠、打折、促销活动让人眼花缭乱。从报纸、

电视上的广告推广，到火车站、大型超市等热
门地点的线下推广， 众多开发商使出浑身解
数，意图吸引返乡置业者的注意力，取得销售上
的突破。

我市的一位营销公司经理说，返乡置业已

经成为我市近几年房地产市场一个重要的现
象，在外漂泊一族新春回家过年之际“顺便”买
房，已经成为楼市一景。据统计，返乡置业者占
春节期间购房人群的

50%

左右，这个群体成为
信阳楼市不可忽视的消费力量。“返乡置业”是
支撑信阳楼市刚性需求的重要一环，开发商针
对返乡置业群体开展营销攻势是大势所趋。不
少楼盘销售负责人也表示，接下来要把销售重
心放在返乡置业的热潮上。

开发商的营销声势轰轰烈烈，返乡置业群
体是否认可？他们想买什么样的房子呢？

就职于北京的李先生夫妇虽然收入颇丰，但
是在空气污染越来越严重的今天， 他们对家乡
的青山绿水念念不忘。 今年就要退休的他打算
春节期间回信阳看看，买套心仪的房子来养老。

“我买房更关心的是居住舒适度，小区环境一定
要安静不嘈杂， 周边最好有公园或提供休闲、

锻炼的场所，基本的生活、医疗配套要齐全，方
便老人日常生活及就医等需求。” 事业有成的
李先生告诉记者，他准备在南湾附近选择一套房
子居住。

而同样在北京工作的李先生的儿子则是

另外一种打算。“北京的房价太高了，升值空间
几乎没有。这几年信阳的发展势头很快，我觉
得现在买套房以后的升值空间会很大！” 与准
备购买宜居楼盘的父亲相比，小李更看好羊山
新区的发展前景。

在某楼盘销售中心看房的刘女士告诉记
者，她和丈夫都在深圳工作，至今已有
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年了，

眼看着孩子快上小学了，仍然买不起房。经过
再三考虑，刘女士决定回到信阳，在家乡买房
安家。 刘女士心目中的房子是一套
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多平方
米。地处市中心地段、交通方便、配套完善的房
子。“这样一来可以让父母也搬过来和我们一
起住，工作、生活、孩子上学都会非常方便。”

无论是为了回乡发展， 还是为了买房养
老，或是为了资产保值……尽管这些购房者买
房目的各有不同，但无论怎样，年初岁末的返
乡置业潮已经逐渐火热起来。

在来去匆匆的返乡期里，如何花更少的时
间买到更心仪的房子？本报在我市众多楼盘中
搜集了一些具有代表性的楼盘，希望能为广大
置业群体提供更有价值的信息和更多的优惠
条件，尽力满足购房者的需求。
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信阳：返乡置业如火如荼

本报记者卢小龙见习记者曾璨

金牛国际社区一期开盘

城市森林庄园耀世上映

本报讯（记者高晶晶殷英）

1

月
31

日，

金牛国际社区超铂金级销售中心内热闹非凡，

由四川建轩集团历经
7

年磨砺， 呕心沥血打造
的全信阳乃至中原地区的宏图巨作———金牛

国际社区一期“麓岭”正式开盘。

获得中国商业地产终身成就奖的中国人
民大学房地产研究中心特聘教授、清华大学特
聘教授、北京大学特聘教授、美国南达科他州

立大学特聘教授鲁炳全，河南省房地产业协会
会长黄旭升，中国工商银行信阳分行行长梁光
德，信阳万家灯火集团董事长于涛，四川建轩
集团董事长许定瑞，成都枫润投资有限公司总
裁余乐，四川尚成实业董事长艾剑锋，成都汇
成盈科集团投资有限公司董事长张贵虎，香港
英联华物业董事长、“亚洲物管之虎”曲远东先
生等嘉宾和数百客户一起见证了开盘的盛典。

据悉，金牛国际社区力造中国城市森林庄
园之极致、居住之典范，其低密的居住环境、欧
陆的建筑风格、超低价的庄园、现代农业示范
园、美轮美奂的写意山水环境，以及近距离森
林体育公园、高端安全的物管等，无一不是万
中挑一。

在开盘仪式上，许定瑞深情回顾了金牛国
际社区的发展历程，向一直支持社区建设和发
展的各界人士表达了深深谢意，并表达了对金
牛国际社区美好未来的无限憧憬。黄旭升会长
更是直言金牛国际社区是代表信阳乃至全省

规划建设最高端的房地产项目。鲁炳全教授也
对项目赞不绝口，对金牛国际社区给予了很高
的评价。

典礼空前盛大，精彩纷呈的节目更是吸引
了众多来宾的眼球。演出伊始，外籍摇滚乐队
便将现场气氛推至高潮，令人眼花缭乱的魔术
秀、弗朗明哥舞蹈，来自新丝路的十佳模特的
维多利亚的秘密内衣秀，更把现场氛围推向火
爆。

演出期间，社区还为到场来宾安排了三轮
抽奖， 奖品包含

iphone6 plus

以及工商银行银
色纪念章等。

记者了解到，金牛国际社区一期庄园“麓
岭”的开盘受到了社会各界的关注。金牛国际
社区更是推出了“买庄园得宝马”的优惠活动，

开盘当天认购和签约的客户，享有
9

折特惠，以
及根据不同付款方式的折上折优惠，还有由董
事长亲自签批的一个点额外优惠，并有机会赢
取宝马车大奖。

图为开盘现场 本报记者高晶晶殷英摄
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中国信阳义乌万家灯火商贸有限责任公司
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河南建轩置业有限责任公司（金牛国际）
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信阳华隆矿产有限责任公司
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