
奇瑞汽车启动春季让利促销活动

本报讯（记者曹政）记者日前从
奇瑞汽车信阳新东方店获悉，随着春季
购车热潮的来临，旗云品牌推出“双新
‘旗’发，万里‘油’我”春季让利促销活
动也正式启动，活动期间，购旗云全系
（旗云

1

、旗云
2

、旗云
3

）、奇瑞
E5

任何一
款车型，即可尊享该款车行驶一万里的
油费。

据该店负责人介绍，本次活动不仅
有新款车型登台亮相，更有全新优惠贴
心赠送，搭配多项极具人性化的贷款购
车服务，为你打造一场实惠到家的购车
盛宴。

随着人们提前消费意识的增强，贷
款购车成为越来越多人的主流选择，为
此，旗云这次还推出多项购车贷款优惠
活动， 让你轻松享受购车计划。“零利
息、零月供、奇瑞

E5

开回家”专项政策，

首付
50%

，贷款一年，免利息，免月供。

此外还有首付最低和日供最低等几种
贷款方式供选择。

在豪送万里油费和提供多种贷款
方式的同时， 旗云将延续旧车置换、老
客户推荐和新购

2012

款旗云
200

公里油
耗超

6.5

升无忧退换活动，奇瑞
QQ

享受
3000

元节能补贴，多重大礼，实惠到底。

在为广大消费者送出实惠的同时，

旗云推出三款耀眼新车，

2012

款旗云
1

和
2012

款奇瑞
QQ

均融合了最新的时尚
元素和科技理念， 全车进行多项改进，

无论是外观、内饰、配置还是驾乘的舒
适性等方面都有大幅提升，由内而外的
品质优化为消费者带来更为优越的感
观和驾乘感受。奇瑞

E5

自动挡（

CVT

）的
上市，则为消费者带来了更为愉悦的驾
驶体验和更为丰富的车型选择，使得这
款“人本科技中级家轿”更具市场竞争
力。

雪佛兰第八代迈瑞宝自
2

月
15

日上市以来，就一直吸引着消费者
的眼球。近日，笔者从信阳新纪元雪佛兰展厅获悉，我市的严先生成
为首位第八代迈瑞宝的车主。图为严先生与爱车合影时的情景。

王萌摄

图为
2012

款海马骑士。 易续震摄

2012款海马骑士造型升级

不管是
2010

年的“丝绸之路，

复兴之旅”，还是
2011

年的“万里
走黄河”，

2012

款骑士凭着
3

万里
丝路全程零故障的完美表现，以
及海马骑士霸气的外形、 超级的
配置、高效的性能，赢得了消费者
良好的口碑，此外，还配合蓝色扳
手服务品牌，为车主提供专业、周
到、便利的售后服务。

笔者近日从我市圣鼎海马店
了解到，

2012

款骑士在造型方面

实现了内外兼修的三大升级：对
前格栅、雾灯框、尾翼和轮毂等造
型进行重新设计；加入了

C-Sport

运动套件（包括新格栅
+

前包围
+

侧面踏板
+

尾翼）；并对内饰进行
了全方位优化， 为原有大气从容
的行政级魅力， 注入了令人注目
的年轻时尚元素， 实现了质感与
动感的完美平衡， 成为都市

SUV

中的硬派绅士。

（易续震）

ＸＩＮＹＡＮＧＲＩＢＡＯ

２０12

年
2

月
29

日星期三 汽车时代
6

策划：李树政责编：苏鹏吴涛照排：江晨
邮箱：

xywbcz@163.com

电话：

13837664028

只有民族的 才是世界的

———访信阳康通华晨汽贸有限公司总经理余良成

13

年前，他从企业下岗；

13

年后，他不仅
拥有了自己的企业，一系列鲜亮的光环也纷至

沓来：市工商联执委、平桥区政协委员……

他坚信付出一定有回报，

13

年的辛勤付
出就是最好的明证；他信守“人无忠信，不可
立于世”，热销的中华车就是最好的回报；他
富有爱心，逢年过节会带着公司员工去看望
儿童福利院的孩子们和孤寡老人。他，就是
信阳康通华晨汽贸有限公司总经理余良成。

他目光敏锐，思想具有高度的前瞻性，从
当初选择中华品牌作为自己的事业发展时就
显露出来。 在去年全国车市低迷的情况下，华
晨集团整车销量实现稳步增长，全年实现整车
销售

56.7

万辆，同比增长
13.1%

，信阳店不仅超
额完成了厂家既定的销售任务，而且在我市自
主品牌轿车市场竞争中也是独树一帜。实践证
明了他决策的正确性。

近年来，信阳康通华晨汽贸有限公司在
他的管理下，作为中华轿车和金杯海狮在我
市的一级代理商，销售业绩逐年攀升，在河

南省
15

家店中位于前列，多次受到厂家的表
彰。

人们不禁要问，中华轿车为何会受到越
来越多消费者的追捧？信阳店何以能在竞争
激烈的汽车市场中成为我市自主品牌轿车
中的一枝独秀？ ……一连串的问号期待答
案。

任何问题的存在都是有因果关系的。中
华轿车热销自然也不例外。余良成说，华晨
集团经过这些年来的不断发展以及与宝马
公司的深度密切合作，以用优良的品质和超
高的性价比来打动消费者为追求，以先进的
造车理念和高安全性为目标，以更符合现代
人审美追求的外观设计来触动消费者心灵，

从而赢得了消费者的赞誉。“最关键的是品
牌已经深入人心。”他强调说，中华轿车虽坚
持自主造车，但并没有闭门造车，与世界汽
车巨头如保时捷、莲花及德国

FEV

发动机技

术公司强强联手，为做大做强品牌奠定了基
础。

其实，他说的只是中华轿车的“硬件”。随
着信阳汽车

4S

店雨后春笋般的增长， 在汽车
圈已经摸爬滚打十多年的他， 愈来愈嗅到汽
车市场竞争激烈的火药味儿，同时，他也意识
到，“软件” 建设才是企业能持续稳定发展的
前提。于是，他将品牌宣传与企业文化建设作
为发展的首要， 通过公益活动的形式让品牌
渗透人心，以服务的提升来促进销量的增加，

打造一支充满活力、有朝气、有思想的年轻团
队，以此来推动整个公司的稳定发展。

鲁迅曾言“只有民族的，才是世界的。”

余良成则说，做人一定要有责任感，有民族
自尊心，中华轿车就是我们自己的，只有把
自己的品牌做好了，才能在汽车市场有更多
的话语权，没有民族的品牌，永远都是给别
人做嫁衣。

“

2012

年将是具有战略性的一年， 中华
V5

的上市，

A0

级车和‘大中华’的上市，以及
中华

H530

的持续热销，公车采购等等，都让
我们对今年充满信心。希望大家继续支持中
华轿车。”谈及今年的目标，他信心满腹。最
后他说，借《信阳日报》这个平台，对大家一
如既往的支持表示最衷心的感谢。

给自己做嫁衣

曹政

当中国的汽车市场份额正在被合资品
牌一点点蚕食的时候，有些人选择“事不关
己高高挂起”，有些人选择“先天下之忧而
忧”，余良成，显然属于后者。

也许有人会说， 余良成之忧与中国汽
车发展的现状是八竿子打不着， 也有人会
说他是咸吃萝卜淡操心，还有人会说，因为
他是卖中华轿车的，自然多一份感情在其
中。不管别人如何看，最起码有一点是值得
肯定的，就是他对自主汽车品牌的感情。

说到感情，不得不提余良成当初选择
做中华轿车的初衷。十多年前，初涉汽车

圈的他， 可供选择的汽车品牌有很多，为
何单单选择了中华。用他的话说，虽然自
主品牌的发展需要过程，但需要全社会的
关注， 而他不过是想尽一点微薄的力量。

后来他补充说是不喜欢一直给别人做嫁
衣。

笔者不否认在自主品牌发展中大家
的热情，但对于一些人而言，一边是嘴里
说国家应该如何如何支持自主品牌的发
展，另一边却是强势打压国产车的言行不
一的举止，你可曾想过也给自己做一件嫁
衣？

余良成做到了。 他不仅用销量占据了
信阳自主品牌汽车市场的份额， 客户的口
碑也让他对自己最初的选择充满希望。不
仅如此，利好消息再次传来，今年的政府公
车采购中， 自主品牌将首次成为公车采购
对象， 对自主汽车品牌今后的发展将会起
到积极的推动作用。

对自主品牌的发展， 我们应当给予一
点时间，营造一种氛围，形成人人关心自主
品牌发展的舆论，多一些余良成式的忧虑，

少一些言行不一的行为， 只有我们自己拥
护了，自主品牌的春天也就不远了。

图为信阳康通华晨汽贸有限公司总经
理余良成。

日前，一汽
-

大众信阳合众汇金
4S

店正式开业。一汽
-

大众厂家代表、河南合众汇金公司代表、省市媒
体及意向客户代表参加了开业庆典。作为一汽

-

大众在我市唯一授权的
4S

店———信阳合众汇金店，专业从
事捷达、宝来、速腾、迈腾、高尔夫、

CC

、

GTI

等车型的整车销售、配件供应和售后服务。图为开业庆典现场。

本报记者曹政摄

近日，东风悦达起亚全新力作
K2

两厢在信阳悦行上市。全新上市的
K2

两厢推出
1.4L

和
1.6L

两个排量共
4

款车型，价格区间为
7.29

万元至
9.99

万元，有透明白、香槟金、新雅蓝等
8

种时尚色彩可供选择。图为新车揭
幕时的场景。

本报记者曹政摄

北京现代信阳全程店“五重好礼”迎店庆

本报讯（记者曹政）记者
日前从北京现代信阳全程店获
悉，从即日起至

3

月
31

日，该店举
办以“盛世

5

载，铸就辉煌”为主
题的系列店庆活动，部分车型最
高可享

3

万元优惠， 还可参与店
内抽奖， 最高奖项为

7

天港澳游
（只限

5

个名额）。

据该店市场部人员介绍，本
次活动旨在回馈广大信阳消费
者
5

年来对北京现代的支持与厚
爱，并希望广大客户一如既往地
继续支持北京现代信阳全程店
的发展。为在店庆期间让广大消
费者享受到实在的优惠，该店特
推出“五重好礼”：

盛世“

5

” 载———试驾惊喜
礼：活动期间凡预约来店赏车试
驾，均可赠送周年店庆精美礼品
一份。礼品有限，送完为止。

空前巨惠迎“

5

”———精品荟
萃礼：浓情感恩月，奏响感恩乐
章。部分车型精品，可享受周年

店庆
5

折购车优惠（只限伊兰特、

雅绅特、

I30

）。

全城同庆“

5

”岁———进店购
车礼：如果你的生日是

5

日，结婚
5

周年，孩子
5

岁，本月凭有效证
件现场订车、购车除享受原折扣
优惠外，即减

500

元购车款。还可
参加周年店庆抽奖活动。

风雨同济“

5

”年———旧车
置换礼：进店有惊喜，二手车任
意车型置换有大礼

,

除享受周
年店庆优惠， 还可送

2000

元置
换大礼包， 具体详情请咨询销
售顾问。

感恩回馈“

5

”载———真情暖
心礼：老友荐新友，喜悦共分享。

凡活动期间在本店已购车的客
户，每推荐一名亲友购车，（将你
介绍亲友的购车发票复印件做
凭证）老客户进店维修保养工时
费
8

折， 空调免费检测， 消费有
“礼”———送玻璃水或泡沫清洗
剂
1

瓶。

广汽本田积淀实力酝酿腾飞

2011

年， 尽管受到全球经济
持续低迷、日本地震、国内车市需
求回落等不利因素的影响， 但是
在社会各界的支持下， 广汽本田
克服重重困难，实现了高质、稳健
的发展。 主力车型第八代雅阁蝉
联中高级轿车市场销量“四连
冠”；锋范在竞争最为激烈的中级
车市场中继续保持热销势头；投
放市场不到一年的理念

S1

销售稳
步增长，实现了预期的销售目标。

不仅如此， 在权威调查机构
J.D.

Power

亚太公司发布的售后服务
满意度

CSI

中，广汽本田再次摘得

桂冠。

展望
2012

年， 随着中国经济
的稳步增长和三四线市场需求的
持续释放， 中国乘用车市场的增
长潜力仍然十分巨大， 市场前景
依然广阔。 广汽本田执行副总经
理姚一鸣表示，

2012

年是广汽本
田积淀实力、 酝酿腾飞的重要一
年， 广汽本田将全面强化和提升
研发、采购、生产、销售、服务体
系，强化双品牌运营战略，提升企
业竞争力， 为未来产品线的扩容
做准备。

（文慧）

信阳：长城腾翼C50新车到店

本报讯（记者曹政）自长
城腾翼

C50

在广州车展上市后，

其
7.8

万元至
9.18

万元的价格让
众多消费者惊喜不已。 日前，记
者从长城汽车信阳宏和店了解
到， 长城腾翼

C50

新车已经到
店，并全面接受预订，订车即送
正品全车

3M

贴膜。

据该店销售顾问介绍，长城
腾翼

C50

整车长度为
4650mm

、

宽
1775mm

、高
1455mm

，轴距达
到
2700mm

，全面超越同级车型。

此外，后排全平地板可以为乘客
带来更大的乘坐空间，完全满足
消费者家庭出行使用。

内饰方面，长城腾翼
C50

采
用深浅搭配的色调，上黑下米色
的设计带来温馨的居家感觉，同
时中控台上的部分亮银装饰条
也带来动感元素。

在动力方面，长城腾翼
C50

所搭载的
1.5T

涡轮增压发动机
荣获“‘中国心’

2011

年度十佳发
动机”称号，这也是自主品牌唯
一获得该奖项的小排量涡轮增
压发动机。该发动机采用采用燃
油多点喷射、 可变气门正时
（

VVT

）、 进气中冷等先进技术，

动力性提升了
30%

，相当于自然
吸气

2.0L

发动机动力。

□

本报记者曹政文
/

图
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