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本报记者曹政

第八代索纳塔
一款车成就一个品牌

一款成功车型不仅能占领
市场， 通过销量为企业成长输
血；更重要的是，以独特的产品
特性获得消费者的认可， 进而
获得消费者对品牌的认可，为
打造品牌提供强有力支持。从
这个意义上来说， 汽车市场的
新生力量， 必须有一款这样的
车型来支持企业发展。

作为中国汽车市场后来
者，北京现代凭借伊兰特、悦动
等车型的优异表现， 在

A

级车
市场崛起，迅速跻身第一阵营。

但由于缺少一款如同雅阁那样
的成功车型， 北京现代一直在
寻找突破中高级市场的最有效
途径。

“一款成功车” 在哪里？

2011

年，北京现代终于找到了
答案。

4

月
8

日， 第八代索纳塔
上市，截至

11

月底，第八代索
纳塔销量达到

60812

辆， 突破
雅阁、君威、凯美瑞、天籁以及
新帕萨特、新迈腾等构成的重
围，第八代索纳塔销量已经筑

牢市场地基。

第八代索纳塔的意义不
仅仅在于销量上的成功，更是
其事业发展的一个里程碑。第
八代索纳塔是现代汽车诸多
尖端汽车科技集大成者，动感
时尚的“流体雕塑”理念在这
代车型上表现得淋漓尽致。第
八代索纳塔的面世带动了北
京现代在营销和售后服务方
面的升级，凭借完善的服务标
准和体系，极具竞争力的营销
策略，第八代索纳塔在销售方
面获得巨大成功，连续多月销
量过万。

一款车成就一个品牌，这
已经被历史印证。 对于北京现
代而言，第八代索纳塔就是“一
款成功车”，但这还不够，伟大
的成就需要积淀和时间。

2011

年， 第八代索纳塔写下北京现
代历史上新的一笔，

2012

年乃
至更远， 第八代索纳塔还要承
担起更多的重任。

（邓艳）
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一
二
，让
我
们
携
手
共
赢

2011

年已经远去， 回过头， 我们已经踏进
2012

年的门槛。

2011

年的中国车市遭遇
10

多年来的重创，

相比
2009

年增幅
46%

，

2010

年增幅
34%

而言，

2011

年车市销量增幅仅为
3.3%

。根据国家信息
中心的这一预计，

2011

年中国汽车市场销量是
自
1999

年以来的最低。

对于汽车厂商和经销商而言， 在经历了车
市增长“最后疯狂的晚餐”后，

2012

年，成为他们
新一轮梦想开始的地方。

2012

年的车市将会怎
样？专家预测，市场竞争将会进一步白热化，但
随着人们对汽车消费的逐渐理性，仍会有

5%

至
10%

的增长空间， 二三级市场的汽车需求将会
是新一轮增长的重点， 汽车厂商渠道下沉是未
来汽车市场发展的主方向标。

而对信阳车市，在
2011

年里，合资车型销量
仍旧占据信阳汽车市场的大半壁江山， 东风日
产信阳威通店去年全年销量达到创纪录的

1630

台，创造了信阳车市的一个传奇。此外，广本、现
代、 雪佛兰等合资品牌销量较

2010

年也都有大
幅提升，去年刚建

4S

店的起亚、上海大众也取得
了不菲的成绩。但反观国产品牌，虽也有增长，

但幅度不大，以中华、奇瑞为代表的国产车持续
领跑信阳市场。

2012

年，随着一汽大众、别克、福特、一汽丰
田、东风标致、东风雪铁龙等

4S

店的相继落户，

信阳车市的竞争将会更加激烈。据不完全统计，

迄今为止，信阳共有
19

家正规
4S

店，超过
20

家的
直营店，汽车品牌在不断增加，市场竞争也在进
一步加剧。

对我市的汽车经销商而言， 本地消费潜力
却依然旺盛，而买方市场的到来则是新的挑战，

这必然要求车商提供良好的售后服务， 拓宽销
售渠道，创新服务模式，转变传统的营销方式，

细分市场，做好品牌定位工作，牢固树立品牌形
象。

要做好这些工作，就离不开媒体的支持。作
为我市发行量最大、 影响力最广的平面媒体，

《信阳日报》和我市大部分车商都建立了战略合作伙伴关系，大家互相
支持，携手共赢。在

2012

年，《信阳日报》、《信阳晚报》汽车时代专版将继
续以做汽车新闻为抓手，以服务汽车经销商为己任，一如既往地为各大
汽车品牌摇旗呐喊，为品牌的深入人心付出媒体人的一份力。

2012

的大幕已经徐徐拉开，让我们共同携起手来，迎接这充满无限
机遇的

2012

吧！

上海通用汽车有限公司授权的信阳五星级别克4S店

信阳中岩别克汽车4S店即将开业

本报讯（记者曹政）记者日前获悉，作为信阳
唯一一家由上海通用汽车有限公司授权的五星级别
克
4S

店———信阳中岩别克汽车
4S

店已经落户我市，并
将于近期开业。其旗下车型有昂科雷、

GL8

豪华商务、

君越、君威、英朗、凯越等。

信阳中岩别克汽车
4S

店
是一家集整车销售、 售后服
务、零部件供应、信息反馈、

保险理赔、 精品超市为一体
的汽车综合经销商。 该店融
入了上海通用别克最新服务
理念标准， 引入大量现代装
饰及服务元素， 全面提升别
克在信阳地区的高端品牌形
象。

信阳中岩别克汽车
4S

店
是通用汽车国际标准设计的
的五星级“船型”

4S

店，将为
信阳通用别克汽车用户带来
一个全新服务感受。 该公司
位于京珠高速信阳站与

312

国道交会处，占地面积
10

亩，

在职人员
80

名。

信阳中岩别克汽车
4S

店负责人表示，作为别克汽
车在信阳的唯一一家授权店，公司将通过发挥自身的
特色，不断创新服务，创造出独特、美好的品牌风格形
象，来回馈信阳新老客户对别克品牌的支持和厚爱。

图为信阳中岩别克汽车
4S

店外景。 本报记者曹政摄

购飞度、锋范、理念S1，享3000元的广汽本田节能补贴
广本信诚店开展“礼迎新春”优惠活动

本报讯（记者曹政）距离龙年春节的脚步越来
越近了， 汽车经销商也把最后的实惠留给消费者。记
者日前在广本信诚店采访时获悉， 从

1

月
1

日至
1

月
31

日，广本信诚店开展了以“礼迎新春”为主题的优惠活
动，即凡在广本信诚店购车的朋友，均能享受到“五重
好礼”，购广本飞度、锋范、理念

S1

，还可享受
3000

元的
广汽本田节能补贴。

据广本信诚店销售顾问
介绍，这“五重好礼”分别是：

到店礼，只要客户到店，就能
得到一份精美礼品；购车礼，

购飞度、锋范、理念
S1

，可享
受
3000

元的广汽本田节能补
贴；尊享礼，购广本雅阁送迎
春大礼包；荣耀礼，购歌诗图
不仅能在享受

3

年或
10

万公
里免费保修的基础上，加赠

4

年或
10

万公里的免费保养；

新装礼， 全新锋范品质款给
消费者全新体验。

在过去的
2011

年里，广
本信诚店以全新全意为客户
服务为宗旨， 以提升服务品
质为抓手， 牢固树立了广汽
本田在信阳消费者心目中的
形象， 实现了销量和服务的
双丰收。

2011

年，广汽本田在全国也是大放异彩。来自
中国汽车工业协会的数据显示，

2011

年广汽本田第
八代雅阁累计销量达到

160735

辆，遥遥领先所有竞
争对手， 勇夺

2011

年国内中高级轿车市场销量冠
军，这也是第八代雅阁自

2008

年上市以来，连续
4

年
夺得中高级轿车年度销量冠军，创造了中国车市的
新纪录。

图为广本信诚店迎新春装饰内景。 邓艳摄

东风日产信阳威通店
缔 造 信 阳 车 市 传 奇

本报讯（记者曹政）有没有一种速度让信阳
车市震惊？有！东风日产就演绎了这样一种在逆势
中缔造传奇的速度。

2009

年， 东风日产信阳威通店
全年销售只有

780

辆，到
2010

年，销售
1210

辆，

2011

年，达到创纪录的
1630

辆。东风日产信阳威通店用
3

年的时间完成了每年均以
400

多辆增量、 缔造信阳
车市的传奇。

车市在经历了
2010

年
34%

的速度疯长后，

2011

年，

在整体增长速度放缓的情
况下，东风日产信阳威通店
依然高歌猛进， 逆势飘红，

增长速度远远高于全国车
市水平，用信阳威通店销售
经理兆剑的话来说，东风日
产就代表一种速度。

他的话不无道理。放眼
全国东风日产

2011

年的业
绩， 不仅提前完成了

77.2

万
辆的既定目标， 更继续以

3

倍于行业增长的速度，创造
了全年

80

万辆的销售奇迹。

而且这一年，东风日产刷新
了合资厂商的销售扩张速
度，创下了

8

年
300

万辆的最
快纪录，以全价值链体系完
美演绎“东风日产奇迹”。

兆剑说， 东风日产信
阳威通店自建店伊始， 就致力于构建以“舒心驾
乘、放心品质、感心服务”为特色的“三维价值体
系”。在服务领域从“五个安心”到“感心公路”，从
“保险管家”到“易租车”，再到推出的“

N-Club

”和
“

20

公里服务圈”， 东风日产每次基于消费者需求
进行的创新，都成为汽车服务行业的标杆，赢得消
费者的信赖。

图为东风日产信阳威通店。 兆剑摄

第七代凯美瑞赢得消费者广泛关注

凭借在动力、安全、设计三大创新科技
铸就的全新产品价值，第七代凯美瑞赢得了
广大消费者的广泛关注。凯美瑞商务版和凯
美瑞运动版两大车系价格区间

17.98

万元至
27.48

万元， 给消费者带来了极大的冲击。王
者归来的第七代凯美瑞，更尊贵，更豪华，更
动感！仅以一个品牌就实现了对中高级车市

场的全面覆盖，为不同风格喜好的消费者提
供了不同的产品选择，将再次为中国乃至全
球中高级车树立全新的价值基准。

第七代凯美瑞是丰田造车哲学的扛鼎
之作，将先进科技与极致均衡体现得淋漓尽
致，多项性能表现接近当前技术和工艺的最
高极限， 并在中高级市场创造多项最佳纪

录。尤其是全新的动力组合，实现同级车中
独一无二的“三大顶尖水平”：顶级的燃油经
济性，顶级的大输出功率，顶级的加速性能。

第七代凯美瑞百公里油耗下降
24%

，达到不
可思议的

7.8L

，

135kw

的功率和
8.5

秒的百公
里加速时间可以媲美

3.0L

排量的车型；百公
里到零的制动距离是

39

米，这个数字是目前

中高级车的最高水平，也就是最短的刹车距
离；同时第七代凯美瑞凭借丰田独步全球的
GOA

安全车身结构和革命性的十气囊保护
设计，确保行驶更安全。

业内人士指出，无论
2012

年车市整体有
多么理性和淡定，中高级车市场都注定不会
平静，新一轮激烈竞争势在必行。而为冠军
而生的第七代凯美瑞，以一系列革命性的科
技突破和前所未有的“一个品牌，三大车系”

的矩阵式布局以及极具竞争力的价格体系，

将成为中高级车市的“价值引领者”，将会提
前引爆

2012

年中高级车市乃至整个车市的
消费热潮。

（李颖）

中 华 V5 创 新 突 围

喜获“2011年搜狐汽车年度首选SUV”大奖

本报讯（记者曹政）日前，

“

2011-2012

搜狐汽车年度大选”

在北京完美落幕。此次盛典吸引了
众多汽车厂家嘉宾及业界知名人
士参加，并一同见证了

2011

年中国
汽车业界诸项荣誉的诞生。在年度
首选

SUV

竞选单元，备受瞩目的华
晨集团旗下中华品牌创新力作中
华
V5

突围夺冠，喜获“

2011

年搜狐
汽车年度首选

SUV

”大奖。

今年的
SUV

市场，呈现出了百
花齐放的态势。而随着消费观念日
趋理性，对于

SUV

车型的要求日趋
多元化，消费者在关注车型外观设
计、 内饰配置及技术水准的同时，

逐渐开始关注车型所附加的情感
价值，这就意味着

SUV

市场需要更
加多样化的车型满足消费者不同
的用车需求。

而中华
V5

作为华晨汽车依托
“高品质技术联盟”的全新力作，在
完美实现对国际顶级技术的“引

进、消化、吸收、再创新”的同时，为
消费者带来了释放心灵、自由奔放
的“

SUV

生活新主张”，更集时尚造
型、越级安全、自由操控和经济节
油四大优势于一身。正是这款荟萃
领先设计与科技的精品都市

SUV

，

一经上市便受到了各大媒体及广
大消费者的青睐。

此次中华
V5

能在众多明星车
型中强势突围，获得“

2011

年搜狐
汽车年度首选

SUV

”大奖，不仅是
对中华品牌拓宽产品布局、打造高
品质产品的肯定，更是对华晨汽车
创新发展的认可。颁奖现场，华晨
汽车销售公司副总经理纪勋波表
示：“中华

V5

不仅是华晨通过‘研
发创新’ 实现企业勃发的又一力
作，更承载着华晨汽车进军

SUV

市
场的战略使命。未来，我们将继续
以打造老百姓买得起、 用得好的
‘国民精品车’为己任，书写华晨汽
车发展新篇章！”

图为中华
V5

。 曹政摄

上海通用正式迈入全系列时代
将在未来5年实现产销200万辆车宏伟蓝图

作风低调的上海通用总经理
叶永明，近日高调了一把。他邀请
了全国

30

家主流汽车媒体举行沟
通会。在泛亚设计中心，叶永明亲
自进行沟通会主题演讲，向大家介
绍了雪佛兰百年历史，勾勒出上海
通用将在未来

5

年实现产销
200

万
辆车的宏伟蓝图。即将正式登陆中
国市场的雪佛兰迈锐宝，成为压轴
明星最后登场。 这款拥有

8

代
50

年
历史的经典车型，即将在明年一季
度投放中国市场。

作为雪佛兰品牌最重要的一
款中高级车，雪佛兰迈锐宝承担着
雪佛兰在全球中高端市场能否立
足的重任。

在此次沟通会之前，通用汽车
董事长埃克森亲赴烟台贺雪佛兰
百年华诞，并与上汽确定了上海通
用未来

5

年的核心战略———实现产
销
200

万辆车的宏伟蓝图。 在全球

共庆世纪华诞之际，上海通用也正
式迈入“全系列时代”。

进入中国
6

年时间， 雪佛兰凭
借极强的产品力与品牌力，迅速成
为中国汽车市场的中坚力量。随着
产品布局的展开，雪佛兰在中国正
成为一个覆盖各细分市场的全系
列品牌，而中国市场也已成长为继
美国和巴西之外的雪佛兰全球第
三大市场。雪佛兰迈锐宝，正是百
年雪佛兰集大成之作。

具体到中国， 历经
8

代的全新
迈锐宝上市，完成了上海通用在中
高级车市场的全线布局。与主打公
（商）务的君越，和主打私人运动的
君威不同，迈锐宝是一款操控与舒
适融合的均衡轿车。上海通用执行
副总经理刘曰海概括说：“这是一
款融合美系舒适、欧式操控和日系
经济的全新车型。”

（王萌）

2012款奇瑞QQ全新上市

售价3.09万元至5.09 万元，享受3000元节能补贴

本报讯（记者曹政）记
者日前从奇瑞汽车信阳新东方
店获悉， 奇瑞汽车

2012

年强力
首推杰作———

2012

款奇瑞
QQ

上
市。

2012

款奇瑞
QQ

在节能、动
力、外观等方面，进行了多达

33

项颠覆性升级， 展现出傲视同
级别车型的产品实力。 新车售
价
3.09

万元至
5.09

万元， 还可享
受
3000

元节能补贴。

2012

款奇瑞
QQ

， 升级全新
动力系统，带来前所未有的动力
提升。 该款发动机拥有高科技、

高功率、高扭矩的“三高”特点。

18

项国家专利技术，将领先科技
转化为自如操控的强劲引擎；功
率提升

13%

， 远超过同级车型；

最大扭矩也大幅提高
11%

。

经过奇瑞汽车在技术研
发、生产制造、质量控制等多方

面的经验积累，

2012

款奇瑞
QQ

当仁不让地扮演了中国车市节
能环保的开路先锋。 通过搭载
奇瑞第二代

1.0L

发动机， 不仅
使排放达到国

IV+OBD

标准
,

更使整车综合路况油耗在原先
基础上降低

17%

， 综合油耗在
5L/100km

以内，再树自主微车
油耗新标杆。

2012

款奇瑞
QQ

运动车身
更符合空气动力学设计， 减低
风阻，降低油耗；再配合运动型
前脸、 水滴型大灯以及上掀式
尾门等全新设计， 使得整车饱
满有力，时尚气质顷刻迸发，展
现耀目光彩。

多年来，奇瑞
QQ

已收获各
种奖项百余项，并

3

次打破吉尼
斯世界记录，

２０１1

年度获得中
国最受关注汽车大奖。


