
信阳新八景组诗

程思明
望湖轩

近水寻山临江渚， 恰如冰心在玉壶。

烟波浩渺春光尽， 碧波涟漪山色浮。

聚贤祠
梁王故垒今不堪， 周磐思母欲辞官。

贤岭松风高隐处， 一代英豪属魏延。

茗阳阁
水澈烹茶品茗香， 登阁骋怀极目张。

名虽不闻鹳鹤阙， 声震淮南名远扬。

申伯楼
维周之翰定南邦， 申伯遗风播四方。

元舅功高凌周召， 平纲治纪都洛阳。

龟山亭
玉甲凌霜霰雪寒， 神龟遥望贤隐山。

松龄鹤寿终于竟， 何须彭祖在人间。

琵琶台
此琴本自出胡中， 铁板铜琶唱大风。

昔日长台饮马处， 不闻当年楚王宫。

河洲榭
近水楼台揽蟾光， 摇橹泛舟水中央。

疑是蓬莱落此境， 对饮三人举壶觞。

平山塔
龙潜雷沼喷雾浓， 行云雨施万物成。

烟凝暮色千松翠， 登塔凭望十里风。

冬天不冷不是梦 节能取暖就选爱诺尔

爱诺尔太阳能供暖系统是以太阳为热

源，以真空超导暖气片为散热体，从而达到

冬天室内取暖、夏天制冷的效果。实现了生

活用水、制冷、供暖三位一体，节能率可达

70%以上，是低碳环保型产品。另有节能超

导暖器，可以独立的放于卧室或客厅。

取暖、节能选爱诺尔的理由：

不结垢：全封闭超能管，发热区域高，

不结垢。

不炸管： 超能管采用特种玻璃及二次
真空工艺处理，高温不炸管，抗击强度高。

热率高：超能管科技含量高，从而使玻
璃管采热效率达到

99.5%

。

信阳市总代理：

地址：信阳市荣基广场环三栋
103

号
电话：

13569778689

诚招各县区、乡镇代理商
常年高薪聘请业务员

邮箱：

greese3178@sina.com xj9566@126.com
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恒大名都开盘热销 刷新信阳楼市记录

12月5日恒大名都当天创下3个亿销售额

什么样的房子称得上豪宅？恒大名都的样板房
可以告诉你：

9A

精装， 满屋名牌， 颠覆信阳人居理
念；什么样的楼盘称得上开盘火爆，到过信阳·恒大
名都开盘现场的人可以告诉你：当天

3

个亿的销售
额，刷新信阳楼市记录。

12

月
5

日，主打“精装御湖豪宅”的恒大名都隆
重开盘，国际巨星范冰冰、方中信璀璨亮相，现场
出现了“抢购”的罕见景象。

从
11

月
17

日开始登记购房意向到
12

月
5

日项
目开盘，完成当日

3

个亿的销售额，信阳·恒大名都
仅用

18

天的时间，就完成了客户积累、产品意向登
记，并达到开盘热销，恒大名都创造了信阳房地产
楼盘营销的新传奇。

【恒大气势】恒大名都惊艳亮相羊山新区
5

日上午
10

时
25

分， 信阳·恒大名都门前广场
鲜花簇拥，热闹非凡，市领导宋效忠、李水、李正
军、王明洲、厉巍、尹建基等出席了开盘盛典。国际
巨星范冰冰、 方中信应邀前来为恒大名都开盘盛
典助阵。

恒大地产集团副总裁彭建军先生、 恒大地产
集团郑州有限公司董事长梁谦女士、 恒大地产集
团郑州有限公司总经理段胜利等出席了开盘仪
式，同时，众多业内同行、主流媒体等人士莅临了
开盘盛典。

与会领导对恒大名都寄予重望：“希望恒大名

都的开发商和建设者们承担起城市建设的历史责
任，以一流的规划设计、一流的建设团队、一流的
配套设施，精心打造恒大名都，使恒大名都成为信
阳市的‘城市名片’，为城市建设增添新的活力和
魅力。”

活动最后，嘉宾走上舞台，共同推动推杆，启
动了恒大名都的开盘大幕。顿时，五彩礼花直冲云
霄，礼炮齐鸣，开盘仪式被推向了高潮。

【恒大速度】再创信阳楼市销售新传奇
12

月
5

日开盘当天， 许多购房者早上
6

时许就
到了位于市中心城区新七大道与新二十四大街交
叉口的恒大名都售楼现场，门前广场内人山人海。

为了让购房客户能够公平地选到房子， 此次
选房，采用的是公开摇号的方法。

恒大名都特意为到达开盘现场的购房客户，

准备了八宝粥、面包和火腿肠等食品，温馨的细节
让购房者心中充满暖意。

刚刚成功选房的焦先生兴奋地告诉笔者：“今
天太幸运了，摇号摇中了，以后我就是恒大的业主
了。”他上周六听说可以登记购房意向了，第一时
间就来了， 没想到才一周的时间就可以选到中意
的房子，心里很激动。

此时，已是接近中午，现场的工作人员仍在紧
张有序地摇号中，许多客户还在焦急地等待着，坐
在后排的一对中年夫妇告诉笔者， 他们一直想换

一个环境好点的社区住， 上周来看了恒大名都的
样板间，之后又去了周边好几个楼盘，综合比较了
位置、价格、户型，觉得还是恒大的房子性价比最
高，而且现在开盘还能拿到

8.5

折，以后的升值空
间比较大。

“既然换房子，肯定要换个好的，恒大毕竟是
全国的名牌，有保障，我们买得也放心。而且开盘
当天除了

8.5

折还享受到了特批的
9.9

折， 太划算
了。”

据现场的置业顾问介绍， 由于恒大名都实行
“欧洲建筑

+

皇家园林
+

私家御湖
+

国际配套
+

豪华
装修”的销售模式，这种优势在信阳市是前所未有
的，恒大是首创。因此，项目在开始登记购房意向
前，就受到了市场的热切关注。许多购房者都是慕
名而来的，而且大部分是改善型需求。

【恒大模式】欧洲宫廷式建筑气质与每平方米
1500

元的豪华装修
是什么促成恒大名都抢购潮？ 是市内唯一私

家御湖的生态环境，或是世界级的欧洲皇家园林？

是恒大地产的品牌感召力， 还是人人翘首以待尊
贵的宫廷式高尚生活？

开盘当天，许多慕名而来的购房者，穿行于有
着欧洲皇室风格的精致园林中， 无不为之征服。

“我看中的就是这座湖， 住在这样美丽的地方，人
的心情也会变得美好。”正在湖边观景的一位年轻

女士说。

信阳·恒大名都项目， 以
20000

平方米的滨水
湖为核心，以尊贵大气的入口广场为设计起点，打
造大气美观的景观效果，运用树阵为景观引导，整
体景观尊贵、典雅。力图打造一个欧洲皇室雍容华
贵与休闲的湖畔生活的私家会所。

除了能够享有市中心稀缺的湖景资源之外，

对恒大名都赞赏有加的购买者们还有更多被打动
的地方。如恒大名都对整个豪宅住区品质的把控。

细节决定成败。 恒大名都在品质的细节打磨
上，同样让人赞叹。恒大地产与帝朗、松下、摩恩、

奥的斯等几十家国际知名品牌建立直供战略联
盟，推出“满屋名牌

9A

精装”的名品盛宴，从规划
设计、主体施工、园林建设、装修装饰及每一种材
料设备的选用， 均采用国内外优质品牌材料，“全
球统一采购、全国统一配送”；与国内外一流装修
装饰企业达成战略合作协议，

41

道标准工序、

14

项
定点验收、

10

项工艺标准、

8

类成品保护标准，苛求
每处细节，力求全面提升业主们的居住品质。

【完美配套】国际级航母配套，欧洲经典成就
层峰居所

恒大名都力求打造一个超五星的生活圈，而
多功能豪华会所是豪宅生活必不可少的一部分。

目前， 按照恒大集团标准化运作打造的国际级航
母。

配套社区， 已经得到了全国
30

多个城市的充
分肯定和认可， 为国内房地产高端项目的打造提
供了创新的样本和丰富的经验。

现场工作人员告诉笔者，五星级会所是恒大
项目的标准配置， 以国际会所运营标准来建造
的，内部建有全天候健身中心、室内恒温泳池等
生活配套设施，旨在为恒大的业主提供尊崇的服
务。

此外， 由恒大地产集团旗下中
国一级物业管理资质的金碧物业，

为恒大名都的每一位业主量身订制
五星级标准的贴心服务，引入“对焦
式”全新服务，使每位业主能够真正
享受到

24

小时总统级管家服务。从
服务细节上， 可以看到恒大精品服
务的端倪。

“与其他开发商不同，恒大在精
心打造精品住宅的基础上， 将国际
会所、超大规模商业配套、欧洲风情
商业街等国际一流的高档配套齐集
于恒大名都， 再加上一流的物业服
务，能够满足业主的生活、娱乐、健

身、文化等各方面的需求，这是真正体现豪宅品质
的最好写照。”业内专家如是评价。

【精装豪宅】精品地产战略，缔造“最高性价
比”

恒大地产在信阳楼市的一系列动作， 只是其
13

年品牌辉煌历程， 荣耀
100

余城的一个缩影。恒
大扎根中国，一直致力于推动中国城市化进程，现
已在广州、上海、天津、重庆、沈阳、武汉、济南、郑
州、兰州、长春等全国

50

多个主要城市拥有大型房
地产项目

100

多个，覆盖中端、中高端、高端及旅游
地产多个产品系列，是中国土地储备最多、在建工
程面积最大、进入省会城市最多的房地产企业。

在全国各地，“恒大名都”、“恒大城”等每一个
项目的面世都成为当地消费者热捧的焦点， 令世
人瞩目。带着一次次成功的地产开发经验，秉承豪
宅品质的精品地产开发模式，恒大地产打造信阳·
恒大名都，赢得了市场和业主的双重青睐与尊重。

不仅是恒大品牌自身保证未来的升值潜力，

价格方面，信阳·恒大名都也为产品的保值、升值
提供了巨大的空间。 恒大在全国各地的项目均以
成本价开盘，让利于业主。

恒大这样的营销战略， 除了取得自身的竞争
优势外，最终得益的无疑是广大的购房者，也就是
恒大业主。如天津、重庆、沈阳、济南等地的恒大项
目，首期开盘均以优惠价格入市，随着项目景观的
逐渐完善，续期开盘的价格上涨，让购置房产的业
主都赚得盆满钵溢。

恒大地产的项目，每每开盘，广为人知的一句
话就是“开盘必特价，特价必升值”，许多恒大的老
业主都是恒大“升值”的见证者和获益者。

在口碑相传中，恒大的产品已成为公认的“最
具升值潜力”的豪宅不动产。 （訾利利）

中原国际旅游集团 大河假期旅行社

国内部

候鸟老人海南“旅游
+

养生”十八日游
3190

元
/

人
（发团日期

12

月
18

日）

海南双飞五日游（每周五发团）

1980

元
/

人
昆、大、丽双飞六日游（散客天天发）

1950

元
/

人
老界岭滑雪二日游（每周六发团）

420

元
/

人
玉龙温泉二日游（每周六发团）

460

元
/

人
咨询热线：

0376-6295522 6295533

公司地址：信阳市北京路（体彩广场）

金杯财富大厦
11

楼大河假期旅行社

国际部

港澳、广、深、珠九日游，仅需
1580

元
/

人
（发团日期：

12

月
17

日、元月
3

日···）

降价了！！！

台湾环岛直航仅需：

7280

元
/

人
新马泰十日游 仅需：

3880

元
/

人
（发团日期：

12

月
3

日、

10

日、

20

日···）

咨询热线：

0376-6229597 6229595

情定桃花岛相约普吉、

欧洲十国、韩国游更有惊喜送出！！！

鄂豫皖革命纪念馆

向你展示大别山烽火岁月

红色金刚台的故事金刚台
位于商城县东南

20

公里处， 海拔
1584

米，为大别山在河南省的第一
高峰。 在艰苦卓绝的

3

年游击战争
中，中共商城县组织和革命武装以
金刚台为依托，不畏艰险，始终坚
持根椐地中心区革命的斗争，使之
成为大别山革命游击战争的战略
支撑点。

1935

年
6

月下旬，中共赤城
县委负责人张泽礼在金刚台铁瓦
寺召开赤城、 赤南两县干部会议，

决定成立中共商南县委，组建游击
大队（后分成

7

个便衣队） 和妇女
排，坚持以金刚台为中心的革命游
击战争。 敌军将金刚台团团包围，

实行反复“清剿”和严密封锁，强迫

群众移民并村，把金刚台一带搞成
无人区。并四处悬赏：谁抓了县委
负责人张泽礼，“一两肉， 一两银，

一两骨头，一两金”。金刚台上有大
小天然洞穴

70

多处，红军战士经常
居住的有豹虎洞、凉子洞、水帘洞、

朝阳洞、女人洞、蝙蝠洞等
10

余个
山洞。这些天然洞穴被后人亲切地
称为“红军洞”，“红军洞”里许多人
的故事至今仍为商城县人民广为
传诵。 为了同凶恶的敌人作斗争，

中共商南县委将游击大队分成
7

个
便衣队，化整为零，灵活机动地战
斗在金刚台方圆百里地带，妇女排
作为留守大本营的武装力量，始终
坚守在金刚台主峰。 直至

1937

年
9

月， 妇女排
30

多名战士和
7

个便衣
战士共

100

余人一起到七里坪集
中，编入新四军支队，投入到伟大
的抗日战争。

著名烈士晏永香（

1901

年
~1936

年），女，河南省固始县方集乡人，

鄂豫皖革命根据地著名女烈士之
一。

1929

年
10

月加入中国共产党，

1930

年春，被中共商城县委派到第
四区担任区委委员、 区监委负责
人。 为了保卫新生的革命政权，维
护党纪政纪，她铁面无私，秉公办
事，敢于斗争，被当地群众称为“女
包公”。四区党委曾发出通知，号召
广大党员干部学习晏永香为维护
党纪政纪而斗争的革命精神。

1935

年夏， 随游击队转移到金刚台。商
南游击队和妇女排在金刚台编成
后，根据商南县委安排，她协助袁
明做妇女排的政治工作。在坚持金
刚台游击斗争的艰苦岁月里，为了
打破敌人的经济封锁，她曾多次冒
着生命危险，下山为伤员和妇女排
的战友筹粮， 共同渡过一次次难
关。

1936

年冬， 在一次反敌雪地搜
山战斗中，她把十几位体力不支的
妇女战士隐敝好以后， 自己冲出
去，在山中奔跑

10

余公里，舍身吸
引敌人，掩护战友脱险。傍晚，在大
板沟一带， 她在前后受敌的情况
下，毅然跳下悬崖，壮烈牺牲。

3

年游击战争期间流传于金刚
台的革命歌谣：

天当被子地当床，

野菜野果是食粮；

牵着敌人满山跑，

精神饱满把歌唱；

金刚台斗争永不忘。

（未完待续）

（本文由鄂豫皖革命纪念馆提供）

优化旅游资源

打造旅游强市
信 阳 市 旅 游 局

商 城 县 汤 泉 池 管 理 处

新 县 旅 游 局

商 城 县 旅 游 局

联 办

市旅游局
有序推进旅行社委托代理招徕旅游者业务试行工作

本报讯（吴彦飞）近期以来，市旅游局根据《旅
行社条例》及国家旅游局《关于试行旅行社委托代
理招徕旅游者业务有关事项的通知》（旅监管发
〔

2010

〕

77

号）精神，采取有效措施，有序推进旅行
社委托代理招徕旅游者业务试行工作， 取得了较
好成效，对进一步推动旅行社做大做强，加强旅行
社行业批零体系建设起到了积极的促进作用。截
至目前， 已有

2

家组团社在我市确定了代理社，另
有多家组团社正在我市积极寻找合作伙伴。

为做好此项工作， 该局一是及时转发了旅

监管发〔

2010

〕

77

号文件，组织全市各县区旅游
局分管负责人、旅行社负责人召开会议，认真学
习文件精神，部署相关工作。二是对于本地旅行
社试行旅行社委托代理招徕旅游者业务，认真给
予指导，在选择合作对象、签订合作协议等方面
帮助把关，确保工作顺利进行。三是监管科联合
质监所、执法大队，加强对代理社的监督管理，规
范代理社的经营行为，严厉打击未经委托擅自经
营的违规行为，维护了良好的市场秩序和旅游者
的合法权益。

我市370名考生参加2010年导游员资格面试

本报讯（吴彦飞）

12

月上旬，为期
3

天的全省导游员资格考试信阳考区面
试工作圆满结束。此次面试分为模拟沿
途讲解（赴景区途中的讲解）、模拟景点
讲解两个部分，主要考察考生的语言表
达、导游规范、特殊问题处理及应变能
力、礼节礼仪等能力。

这次面试， 我市共有
370

名普通话考
生接受考官的“刁难”。考前市政府副秘书
长、市旅游局局长童光亮与省旅游局巡考
人员一起，亲切看望了考生，鼓励他们沉

着冷静，认真答题，争取早日加入导游员
队伍，成为一名光荣的导游员，为促进信
阳旅游产业持续健康发展作出贡献。

据悉，今年是我市第二年争取设置
全省导游人员资格考试面试的考区。市
旅游局此举对进一步推进我市导游员
队伍建设，提升旅游服务质量具有重大
意义。

省旅游局巡考人员对市旅游局考
试组织工作给予了充分肯定和高度评
价。


