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金立2G产品年内将全面采用新芯片

国产手机领军品牌金立近日
宣布启动“

MT6253

芯片全系列最
大规模手机量产项目”， 年内将在
其
2G

产品上大规模采用
MT6253

芯
片。 该芯片是目前联发科

(MTK)

平台最新款也是集成度最高的产
品———一颗芯片工作能力可抵以
前三颗。

除了大幅降低功耗、低碳节能
的同时，

MT6253

芯片还拥有更快
的反应速度和极佳的多媒体处理
能力。据了解，新芯片的采用不仅
能帮助金立大幅降低成本，缩短新

产品上市周期，更能帮助金立开发
出更多长待机、高稳定性能、高性
价比的手机。

“联发科与金立缔结更深层
次的战略联盟，不仅是高技术平
台与高品质应用终端的最佳组
合，更是从消费者的需求和立场
出发，从细微之处‘周到’地满足

手机使用的人性化需要，进一步
深化金立‘实用又好用’ 的理
念。” 金立集团董事长兼总裁刘
立荣表示。

作为手机普及革命的发动者，

联发科通过对核心技术的持续研
发，已跻身为全球手机芯片制造商
三巨头之一。 （夏文）
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质量体系认证
医疗器械产品注册认证发射系统专利认证

电话：

13526013782 6258893

联系人：曾女士

� 信阳独家引进生命光波疗房

生命光波可穿透肌肤40mm，20至30分钟光波疗房健康调理，相当于———

1

次全身按摩、

3

次补水面膜、慢跑
10

公里、

1

次理疗
保健，

1

夜深度睡眠，彻底休闲放松。走进光波疗房，就
像走进设备齐全的健身房，使你的身体自内向外得
到全面的呵护：

排除体内的有毒物质，嫩白皮肤，减少皱

纹，延缓衰老，减肥瘦身；消除各种痛症，增强肾功能。

光波疗房，就像一位经验丰富、专业权威的家庭医生，辅助治疗多种慢性病，让全

家老少身体健康。自从有了它，美丽健康长伴我家。

21世纪健康家庭必备家电 个人创业好项目
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欢迎体验：每人次
50

元，凭此广告优惠
20

元 欢迎加盟：每天
6

人次，每月可收入
9000

元
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读者朋友，您是假冒家电产品的受害者吗？您还对通信
运营商的收费感到不解吗？ 您在购买相关家电产品时被蒙
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家电下乡使我市74万多农户受益

上半年全市销售家电下乡产品341111台（部），销售金额71605.42万元，均居全省第四位
本报讯（见习记者曹政）日前，记者从

市商务局市场发展科获悉， 自家电下乡政策
实施以来， 全市累计销售家电下乡产品
745581

台（部）， 实现销售金额
148147.13

万
元， 累计补贴

638591

台， 累计补贴金额

16336.82

万元，使我市
74

万多农户受益。

截至
6

月底， 我市上半年销售家电下乡
产品

341111

台（部），销售金额
71605.42

万元，

与去年同期相比，分别增长
201%

和
260%

，销
售量和销售金额均居全省第四位。 据悉，综

合今年上半年家电下乡销售量、销售额占农
户比例以及销售量与销售额年度目标完成
进度比例情况，光山县、河区、潢川县分居
全市一、二、三位。其中，光山县家电下乡产
品实际销售量与实际销售金额已超额完成

全年目标任务，新县两项指标均没有完成目
标进度。

据该科相关负责人介绍， 自家电下乡活
动开展以来，为净化家电下乡市场，确保此项
工作健康有序进行和扎实开展， 市商务局在
加大政策宣传力度的同时， 认真贯彻落实财
政部、商务部、工信部《关于做好家电下乡补
贴兑付工作防止骗补有关问题的通知》精
神， 同时加大对销售网点的检查和对违规销
售网点的处罚力度。对于下一阶段的工作，该
局负责人表示，在继续宣传好政策的同时，加
强对各销售网点的监管，以防骗补的发生。

我市百万消费者可受惠家电以旧换新政策
八方电器率先实施预约登记，并将提供“一站式”服务

本报讯（陈广勋）继家电下乡政
策实施以来，又一项拉动内需，惠民
利民的家电以旧换新政策即将在
我市实施。日前，从河南省政府采
购网上获悉，我市八方电器等四家
家电销售企业中标家电以旧换新
销售和回收单位。其中，八方电器
成为回收和销售的双中标企业。此
举表明， 我市居民也可以像北京、

上海等大城市居民一样享受国家
政策补贴。

家电以旧换新可享受
10%

现场
补贴

商务部、财政部等
7

个部门下发
的《家电以旧换新实施办法》 中规
定， 消费者交售旧家电并购买新家
电， 在购买新家电时可享受新家电
销售价格

10%

的补贴。 相关人士介
绍， 此次家电以旧换新不同于家电
下乡，不再受城乡户口的具体限制。

享受补贴的产品为：彩电、冰箱（冰
柜）、洗衣机、空调、电脑五大类产
品。补贴最高限额为：电视机

400

元
/

台，电冰箱（含冰柜）

300

元
/

台，洗衣
机

250

元
/

台， 空调
350

元
/

台， 电脑
400

元
/

台。 这项政策暂定执行至
2011

年
12

月
31

日。

以旧换新消费者可享受“一站
式”服务

家电以旧换新启动后， 消费者
可通过网络或电话提出交售旧家
电， 然后由八方电器上门收购旧家
电， 并向消费者开具国家统一印制
的家电以旧换新凭证。 消费者持凭
证到八方电器购买新家电后， 即可
获得补贴。 八方电器将按照新家电
的最低销售价减去补贴后的价格销
售给消费者。届时，市民在八方电器
售旧、买新、领取补贴可以“一条龙”

进行。据悉，从即日起，信阳消费者

可在八方电器上海商场一楼咨询相
关流程，办理预约登记。

八方电器率先启动以旧换新预案
为迎接家电以旧换新政策，八

方电器已经进行了全方位准备。早在
6

月初，八方电器在内部成立了以旧
换新专项工作小组，从硬件设施、人
员培训、卖场布置、产品备货甚至到
库房扩容，从战略到细节，进行了细
致的准备工作。

同时， 八方电器为家电以旧换
新工作设立了绿色通道， 力求在回
收、销售两个环节上用最短时间、最
专业便捷的服务满足消费者的需
求， 帮助消费者在最短时间内享受
以旧换新带来的实惠和便捷。

根据前期的市场调研， 八方电
器了解到，消费者对彩电、冰箱等品
类的以旧换新需求比较大。因此，八

方电器也会根据这种需求明确卖场
的组货策略： 通过开展以旧换新及
回收， 八方电器可以借此机会实现
服务品质的进一步提升，加深和消费
者的沟通；八方电器会深入居民小区
进行宣传咨询，让消费者更好地了解

国家政策。对于回收的旧家电，很多
消费者关心其去向问题。八方电器负
责人介绍，回收的旧家电坚决不会再
进入二手市场、农村市场流通，而是
统一交由国家指定的拆解企业进行
拆解，大家可以放心购买。

引导行业技术升级 超宽频产品深受追捧

美的变频空调4赫兹状态耗电仅60瓦/时

本报讯（武继军）连日全国大部
分地区的高温引爆了空调等消暑家
电的热销。据统计，

7

月第一周，美的
空调单周全国销售突破

100

万套，同
比增长超过

200%

，其中普遍应用超
低频运行技术的美的变频空调销售
占比达到

40%

， 部分地区甚至断货
脱销。

国内首家掌握
１

赫兹
－１３０

赫兹
超宽频控制技术

美的变频空调在超宽频运行上
已经达到最高水准的

１

赫兹
－１３０

赫
兹范围， 核心支撑技术就是国内首

家企业掌握的“

1

赫兹低温预热技
术”。如果说低频运行是空调匀速慢
跑达到舒适省电的效果，那“

1

赫兹
低温预热技术”就是跑步前的热身，

如同运动员在比赛前要进行充分的
热身一样。这样一旦发令枪响，即刻
进入最优运动状态， 防止产生肌肉

拉伤等意外事故。

“

1

赫兹低温预热技术” 可令压
缩机在冬季气候恶劣的时候， 启动
制热前处于最佳的待工作状态、提
高制热能力， 而且对压缩机有保护
作用，提高使用寿命。据专家透露，

此前只有日本本土的产品有这种变

频低温预热技术， 美的是目前为止
国内唯一掌握此技术的企业。

美的变频空调
4

赫兹状态耗电
仅
60

瓦
/

时
据了解，美的变频空调在

7

月第
一周的单周全国销售突破

100

万套，

同比增长超过
200%

，其中变频空调

销售占比达到
40%

， 有局部地区甚
至超过

50%

。 在我国节能减排政策
的号召下，变频空调的全面普及，极
大地满足了消费者响应节能社会号
召、享受舒适生活的要求。

业内专家表示， 美的变频成功
占据

4

赫兹的低频运行制高点后，可
以说， 中国变频空调市场的低频技
术竞争已经终结。 以美的“银河
I180+

”变频空调为例，在
４

赫兹状态
下，其耗电仅为

60

瓦
/

时，仅相当于
一个白炽灯的用电量， 这也成为整
个行业的终极低耗能水平。

国产手机也陷“信号门”?

联想

乐phone

被指信号弱

正当苹果的新一代智能手机
Iphone4

由于信号不好遭受消费者
集体“讨伐”之际，国内智能手机也
同样陷入了“信号门”， 一个是

I鄄

phone

的极端模仿者魅族的
M8

，另
外一个则是誓言要打倒苹果的联
想智能手机———乐

phone

。

别人打电话手机没反应
在
Iphone

水货泛滥市场之际，

魅族推出了被业界称为“中国版
Iphone

”的
M8

，而
2000

多元的价格
让众多买不到

Iphone

的中国苹果
迷过了一把瘾。但不久，

M8

的信号
不好问题就集体爆发了。

记者曾在某天多次拨打一位
朋友的

M8

电话， 电话的嘟嘟声显
示已经接通， 但对方一直不接听。

事后该朋友告诉记者，他那天没有
接到一个电话， 电话显示是正常
的，但一直没有响过。

乐
phone

：用手都能挡住信号
联想集团誓言要通过乐

phone

打败
Iphone

， 但自
5

月中旬上市以
来， 消费者对乐

phone

信号不好的
投诉就不断。广州市民刘先生对本
报表示，在同样的地方，用其他品
牌的手机

3G

信号满格， 而用乐
phone

手机信号差了两到三格，而

且在室内的信号明显不如在室外，

3G

通话质量也很差。同时，只要用
手正常握住手机，信号立即衰减。

事实上，

3

·

15

消费电子投诉网
的统计数据显示， 从

6

月
19

日该网
站受理第一宗联想乐

phone

的信号
差投诉开始，到

7

月
9

日，共接到联
想乐

phone

有效
106

宗投诉，全部与
信号不佳有关。

对于国产智能手机集体陷入
“信号门”的现象，战国策首席分析
师杨群对本报记者表示， 比起

I鄄

phone

五六千元的高价，乐
phone

不
到
3000

元的运营商
3G

套餐， 相当
有吸引力。而为了达到低价，成本
的压缩就成为必然，这必然要牺牲
部分品质的保证。

（据广州日报）

做 大 市 场 需 要 创 新

第三季度是彩带行业的销售低谷期，如
何在淡季打一个漂亮的翻身仗，

TCL

给出了
答案。

笔者曾撰文探讨市级城市家电行业的营销
困惑，担心其营销方式如果不加以改变和创新，

将会不利于此行业的发展。 仅仅不过一个月的
时间，

TCL

就率先打破坚冰，给人耳目一新之感。

6

月下旬， 在其他电视品牌近乎于沉寂
之时，

TCL

悄悄行动了。它们联合和美，开展
了针对内部员工以及员工亲属的特卖会活
动。此次活动不光将价格一降到底，让消费
者得到最大的让利，更是让

TCL

在
2

天时间里

卖了
70

多台电视，获得销售额超过
20

万元的
佳绩，真可谓名利双收。

这看似一个简单的策划，实则里面蕴含
着
TCL

人的大智慧。 当下市场普遍使用的销
售模式无非就是全面撒网，即针对某一项新
政的实施或某一个节假日，由商家向消费者
强制灌输促销优惠信息， 而对于这种方式，

消费者早已见怪不怪。 而
TCL

此时却独辟蹊
径，足见其营销策划团队的实力。他们这次
活动从小的方面讲，是针对和美的每一个职
工，从大的方面讲，依然是那些有消费需求
的大的整体。或者可以这样说，他们虽然打
的是针对和美内部员工的旗号，但他们更清
楚地看到了那些员工背后的人群，这些人才

是
TCL

的真正
客户。而这些所
谓的真正客户
将从何来？就是
从和美职工的
嘴里。只要是稍
微沾亲带故的
人都可以享受
到内部特价。

具体讲，此次活动颠覆传统的由面及点
的销售模式，改为由点到面，毕竟一个筷子
比一把筷子易折断，

TCL

就是抓住人的这个
特点，从而来实现淡季的逆市上扬。

一位专业市场人士说， 相对于旺季，淡
季反而是最考验企业营销水平的时期，三流
的营销没有机会， 二流的营销等待机会，一
流的营销创造机会， 淡季其实也有很多机
会， 市场竞争中就看你有没有化“平淡”为
“旺销”的独特思路。就像

TCL

信阳市场部经

理张中新说的那样，“我们要不断探索，不断
创新，不断尝试。因为，创新，是为了下一次
更好地改变。”

变则通，通则达。

TCL

正是通过销售模式
的创新， 从而在淡季打了一个漂亮的翻身
仗。因此，我们期待更多新的销售模式出现，

诚如斯，这个市场才会不断变大，才能真正
实现双赢。

32种小家电不合格

万利达格兰仕上黑榜
北京市工商局近日通报小家电类商品质量监测结果， 共有

32

个样品不合格。

不合格商品名单
1

智能离子烫发器慈溪周巷钧钧电器塑料厂
2

电吹风揭阳试验区金冠电器厂
3

电子泡茶壶潮安县彩塘镇金源不锈钢制品厂
4

电热锅潮安县彩塘金豹五金电器厂
5

电热杯潮安县彩塘镇金豹五金电器厂
6

大力王按摩器温州立昌健身器材有限公司
7

海豚红外按摩棒温州璐瑶礼品有限公司
8

电热水壶佛山市顺德区达丽佳电器有限公司
9

电热水壶深圳奥克泰电器有限公司
10

迷你智能型蒸蛋器深圳市科力特实业有限公司
11

电热开水壶佛山市禅城区良乐电器厂
12

无线自动电热水壶佛山市顺德区陈村镇爱立创电器厂
13

专业美发定型用电吹风广东省揭阳市铭士达五金电器公司
14

无线快速电热水壶中山市世禾电器有限公司
15

离子烫发器台州人杰电器有限公司
16GAOJIJUANFAQI

揭阳经济开发试验区爱华电器厂
17

陶瓷离子烫发器余姚市卓达电器厂
18

高级陶瓷卷发器温岭市光明电器有限公司
19

电子壶潮安县东凤镇龙宝炉具厂
20

无线快速电热水壶中山市腾辉电器有限公司
21

精广电热杯潮安县彩塘镇精广五金厂
22

不锈钢多用调温式电热锅潮安县彩塘豪兴五金电器厂
28

加湿器万利达集团有限公司
29

富士宝极速先锋开水煲佛山市富士宝电器科技有限公司
30

超声波加湿器广东省中山市哥尔电器有限公司
31

电烤箱佛山市顺德区爱德实业有限公司
32

电热水壶中山市格兰仕生活电器制造有限公司
(

据中国质量新闻网
)

□

曹政


